MEDLEMSBLAD FOR FORENINGEN FOR UNGE
TRALASTFOLK Nr. 2 - maj 2011

fE;'I - traelastbranchens naturlige mgdested!

—

| EUROPATUR

Veer med nar FUT besgger
branchevirksomheder,

En FSC-maerkning fra A til Z Side 3 Find vej i junglen af maerker Side 4 Europatur 2011 - program Side 8
“God kundebetjening gar aldrig af mode” Side 16 Fremtidens vindue er en tusindkunstner Side 18 Norgestur Side 21



Velkommen til fordret! Det
var leenge ventet efter en lang
kold snefyldt vinter. Optimis-
men har fiet spire i bygge-
branchen. Habet og udsigten
til et travlt forr og sommer
har skabt en forventningens
gleede. Hindverkerne kan nu
endelig komme i jorden og fa
gang i mange udskudte byg-
gerier, der har ligget i dvale i
vinterens lcab Private forbrugere gir i gang med mange store og
smé opgaver i hus, have og sommerhus.

Vi har valgt en utraditionel made at atholde FUT generalfor-
samling i 4. Da FUT i &r har 60 ars jubileeum, har vi valgt at
sl disse to store begivenheder sammen. Traditionen tro ple-
jer FUT generalforsamling at blive atholdt den forste lordag i
november, men i &r bliver det den farste fredag i november i
stedet. Veerten ved &rets generalforsamling er som for navnt
Aalborg Portland. Szt allerede X i kalenderen til en forrygende

branchedag, fredag den 4. november 2011 i Aalborg. Program
og yderligere information kommer i blad 3.

Rent arrangementsmaessigt kan vi i FUT praesentere et fordr og
en sommer med spendende arrangementer rundt om i Dan-
mark, si uanset hvor du bor i Danmark, er der rig mulighed for
at deltage i et eller flere af disse spaendende arrangementer, der
spender lige fra de rent sociale til de mere faglige orienterede.

Her til slut vil jeg gerne enske FUTs medlemmer en god som-
mer med masse af sol og varme. Det er tiltrengt efter al den
sne og frost. Vi gleeder os til at byde dig velkommen pa vores
arrangementer rundt om i landet - vel modt!

Med venlig hilsen
Michael B. Jakobsen
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Den sgnderjyske virksomhed Tiset Hegn og
Flagstaenger kan nu saelge trae med god
samvittighed, da de er blevet FSC-maerkede

Af Tinne Buchholz Hansen

Virksomheden Tiset Hegn og Flagsten-
ger a/s har en stor produktion af rundtre,
der benyttes til en bred vifte af formail,
eksempelvis legepladser, hvor man la-
ver gynger og andre legeredskaber ud af
leerketraeet. I lgbet af de sidste par &r har
virksomheden fiet en del forespergsler
fra blandt andet kommuner, der gir p4,
om treet til feks. en park eller en lege-
plads er FSC-mzrket. FSC-merkningen
er en international maerkningsordning til
tree og papir, der garanterer for baeredyg-
tighed. Efterlysningen fra kommunerne
fik Holger Hitbschmann, der er direkter i
Tiset Hegn og Flagsteenger a/s, til at tage
en beslutning om at sege FSC-meerk-
ning.

- Vi har kunnet meerke interessen bade
fra temmerhandlerne, men ogsa fra de
kommuner, som vi leverer til, og si ville
vi gerne vere pa forkant med udviklin-
gen. Nir det nye bygningsreglement

kommeri 2015, er det en god idé at blive
certificeret, s& hvorfor ikke bare komme
i gang nu? Oveni er vi glade for, at vi nu
kan sige med 100 procents sikkerhed,
hvor vores tre kommer fra, forteller di-
rektoren.

Blev guidet igennem

Da beslutningen om, at virksomhedens
lzerketra skulle certificeres, var taget, var
det forste skridt at kontakte virksomhe-
den Netcom, der er kontrolinstansen,
nér det kommer til FSC. Her fik Holger
Hiibschmann oplyst, hvilke krav han
skulle opfylde for at komme i betragt-
ning til en godkendelse. Herefter fik virk-
somheden en bygningskyndig vejleder pa
besog.

- Han guidede os igennem, s& det blev
mere overskueligt, hvilke krav vi skulle
opfylde, og det var rart. Det kan godt
virke lidt overvaldende med alle de ting,
der skal vaere styr p&, men at have en vej-

leder pé besog gav et overblik, siger Hol-
ger Hiibschmann.

Og et overblik var der brug for, for
der er ganske rigtigt en del ting, der skal
vaere i orden, for en FSC-meerkning kan
g3 igennem. Man skal f.eks. opgive, hvor
meget ferdigtree der kommer ud af en
kubikmeter ritree, si det kan kontrol-
leres, praecis hvor meget af treeet man
anvender. Og s3 er det meget vigtigt, at
man holder traet skarpt adskilt fra ikke-
FSC-meerket tra, ligesom man skal holde
regnskaberne fra ikke-FSC-merket og
FSC-merket tree skarpt adskilt.

- Det er ogsa vigtigt, at alle i virksom-
heden er klar over reglerne, og f.eks. sla
fast, at de to typer tre under ingen om-
steendigheder m4 blandes. Netcom skal
kunne komme og sperge hvilken som
helst medarbejder om reglerne for hand-
tering af FSC-tree, og s& skal vedkom-
mende kunne svare pi det. Det har ikke
veret det store problem at formidle vi-
dere hos os, da vi er en lille virksomhed,
men er man et storre firma, er det vigtigt
at vaere opmaerksom p4, at hver og én af
de ansatte skal szttes ind i reglerne, for-
klarer Holger Hiibschmann.

Temmerhandlerne vil

med pa vognen

Det tog Holger Hitbschmann cirka tre
méneder at blive certificeret, og han er
godt tilfreds med grundigheden i Net-
com.

- Det er bedre, at tingene tager lidt
mere tid end, at de ikke bliver gjort or-
dentligt. I starten fik vi f.eks. besked om
at lave en handlingsplan for, hvordan vi
skulle introducere maerkningen for vores
medarbejdere og inkorporere det FSC-
markede trz i bogholderiet, og det var
altsi en 'ommer’. Vi havde simpelthen
skrevet en hel roman med alt for omfat-
tende beskrivelser, si den fik vi besked pé
at lave om, og det var nok en god idé,
siger Holger Hiibschmann.

Han og virksomheden fik det person-
lige FSC-nummer i marts 2010, og alt
lzerketreeet kan nu spores tilbage til lige
nejagtig den skov, det er fldet i — ogsd

Fortscettes neste side
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nér det gelder de skove i Ungarn, som
virksomheden fér akacietre fra. Det, for-
venter Holger Hiibschmann, bliver en
force for Tiset Hegn og Flagsteenger a/s
i fremtiden.

- Der er flere og flere temmerhandler,
der bliver FSC-certificeret, f.eks. har Stark
en mélsetning om, at alt trae, som kaeden
selger, skal have meerket inden 2013. S&
hvis vi vil veere med, er det om at komme
med pi den bezredygtige vogn. Samtidig
er det da ogsé rart for ens egen samvit-
tighed, at man kan spore traeet tilbage til
dets oprindelse, og ved, at det netop er
baeredygtigt, siger Holger Hiibschmann.

Han har ikke merket den store frem-
gang i salget endnu, efter virksomheden
fik maerkningen, men er optimistisk, nar
det kommer til fremtiden.

- Det giver et mere professionelt image
til os som virksomhed, og i fremtiden vil
folk holde sig til FSC-certificeret trz.
Lige nu stejler nogle stadig over, at det
er en anelse dyrere end ikke-maerket tree,
men vi kan fornemme, at det kun er et
sporgsmal om tid, for flere folk zndrer
holdning og prioriterer beeredygtighed,
siger Holger Hiibschmann.

Fakta om FSC:
FSC er en international non-
profit maerkningsordning til
traee og papir. FSC hverken pro-
ducerer eller saelger varer.
Kort beskrevet er FSC-maerket
en garanti for trae og papir, Man
kan kgbe med god samvittighed.
| en FSC-skov bliver der ikke faal-
det mere trae, end skoven kan na
at reproducere. Samtidig er FSC
en garanti for, at dyr og planteliv
bliver beskyttet, og at de menne-
sker, der arbejder i skoven, er sik-
ret uddannelse, sikkerhedsudstyr
og ordentlig lan.

| Danmark er der mere end 200
FSC-certificerede  virksomheder,
og der kommer hele tiden flere
virksomheder til.

Der findes et utal af
maerkningsordninger
inden for byggeri,
men der er faktisk
hjeelp at hente, hvis
man gerne vil danne
sig et overblik over de
forskellige maerker,
hvad de star for, og
hvordan de dokumen-
teres

Af Tinne Buchholz Hansen

CE-market. FSC-meerket. Svanemzer-
ket. Indeklimamerket. Man steder pa
rigtig mange merker, nir man arbejder
i en trelast, og det kan virke som lidt
af en jungle, hvad de forskellige stir for
— og ogs& hvorvidt maerkningerne er lov-
pligtige eller frivillige at benytte.

Heldigvis er der hjzlp at hente, hvis
man er faret vild i junglen af merknin-
ger. Erhvervs- og Byggestyrelsen har
lavet en overskuelig oversigt pad deres
hjemmeside, hvor man kan blive kloge-
re pa, hvad de enkelte meerkninger stir
for, hvilke der er frivillige at benytte, og
hvilke der er lovpligtige. Er der stadig
sporgsmél, der melder sig, ndr man har
studeret de enkelte ordninger, er det en
mulighed at tage kontakt til Teknolo-
gisk Institut. Her sidder en lang rekke
eksperter pa forskellige felter inden for
byggeri klar til at svare pé specifikke
spergsmal. En af dem er Peder Fynholm,
der er civilingenier og har ekspertise i
tre og trekonstruktioner, dets egen-
skaber og muligheder. Han forteller, at
folk henvender sig til instituttet med
spergsmal om alt fra beton over teglsten
til terrassebraedder, nir det handler om
markninger.

- Det er ikke hr. og fru Jensen, der rin-
ger ind til os i denne forbindelse. Det er
oftest forhandlere, der har nogle tekni-
ske spergsmal til, hvorvidt et givet pro-
dukt overholder gazldende lovgivning
pa omradet eller ej. Det kan veere svart
for en trelasthandler at gennemskue de
certifikater og papirer, som eksempelvis
folger med et CE-merket produkt fra
iszer udlandet; der er ganske vist en fzl-
les skabelon for dem, men der er mange

mader at formidle den p3, siger Peder
Fynholm.

Forskel pa dokumentation
Civilingenigren understreger, at selvom
brancheordningerne har gjort deres for at
ensrette tingene og formidle viden til de
forskellige led i branchen, er der stadig
tale om, at der kan vzre uensartethed i
markningerne:

- Et treegulv kan f.eks. komme langvejs
fra Kina, Brasilien eller Afrika, og der kan
sagtens vere forskel pi tolkningen af,
hvordan man dokumenterer CE-maerk-
ningen i forhold til de standarder, som
gelder i hele Europa, siger han.

En rekke produkter skal nemlig CE-
markes, for de ma markedsfares, selges
og anvendes i EU-landene.

Det drejer sig bl.a. om alle byggevarer,
der er omfattet af en harmoniseret stan-
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dard. CE-markningen kan opfattes som
en ’tillidsaftale’ mellem myndigheder og
erhvervsliv. Merket angiver, at byggeva-
rens egenskaber er deklareret p4 en ens-
artet made, si den frit kan omsettes pa
det fzlles europziske marked uden nye
krav om national prevning og godken-
delse, men det er vigtigt at understrege,
at det imidlertid ikke kan betragtes som
et kvalitetsmzarke. Selv om en byggevare
er CE-market, kan der nemlig godt ek-
sistere nationale byggebestemmelser, der
bevirker, at byggevaren eksempelvis kun
kan anvendes i begraenset udstreekning i
et land.

Fordi der er s& mange mader, CE-mzr-
kede produkters folgedokumentation er
udarbejdet pa, mener Peder Fynholm, at
det vil veere en rigtig god idé, hvis traela-
sterne oprettede en fzlles database, hvor
man kunne dele informationer om god-
kendte leveranderer.

112 rKnNing

- Det vil vaere en rigtig oplagt chance
for at hjzlpe hinanden i branchen, men
der kan selvfolgelig godt vaere grunde
til, at man ikke ensker at dele sine dy-
rebart indhentede oplysninger med sine
konkurrenter, men gerne vil holde sine
gode leveranderer for sig selv. Omvendt
kunne man spare meget tid pé at kon-
trollere sine leveranderer, siger Peder
Fynholm.

Baeredygtighed er sexet

Hos Teknologisk Institut fir man sporgs-
mal om alle typer af merkninger, men
der er en tendens til, at der er sterst in-
teresse for de merkninger, der signalerer
baeredygtighed.

- Beredygtighed er et ’hot issue’ i
ojeblikket, og der er fokus pd den sig-
nalveerdi, det giver at kunne vise feks.
et FSC-marke eller et Svanemzrke, der
viser, at man bidrager positivt til milje-

F ) | i

De forskellige merker garanterer alle for
noget specifikt. FSC-meerket garanterer
[-eks. for, at de skovarbejdere, der

har feldet treet, har haft ordentlige
arbejdsforhold. r

et og tager et socialt ansvar. Det er lidt
mere sexet end de torre lovkrav, der fin-
des i bygningsreglementerne, som ogsa
forer til merkning. Slutbrugeren er ikke
interesseret i at kunne fremvise, at man
overholder en kedelig EU-regel, men
derimod appellerer det meget til folk,
nir de kan fremvise et marke pa deres
nye havemgbler, der viser, at de gir ind
for beredygtighed, lyder det fra Peder
Fynholm, der ogsa ger opmerksom p4, at
krav til beeredygtighed s smat bevaeger
sig ind i lovgivningen og de produktstan-
darder, som findes.

Laeg maerke til maerket

Her er en oversigt over nogle af de mest
brugte markninger inden for byggeri. Se
en udferlig liste pd www.ebst.dk.

Fortscettes neste side
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CE-moerket:

Signalerer, at et produkt er fremstillet og
kontrolleret i overensstemmelse med en
harmoniseret standard eller en europzisk
teknisk godkendelse. Det drejer sig bl.a.
om bestemmelse af byggevarers egenska-
ber fastlagt ved beregning eller prevning.
Dette sker pa folgende omrader: meka-
nisk modstandsdygtiched og stabilitet,
brandsikring, sundhed og milje, sikker-
hed, stgj og energi.

Det er et lovkrav at forsyne byggevarer
med CE-merket, hvis de er omfattet af
en harmoniseret standard. En raekke pro-
dukter skal CE-merkes, for de ma selges
i EU-landene. Herudover kan en rakke
byggevarer, der har en europzisk teknisk
godkendelse (ETA), CE-merkes.

VA
FSC

FSC-maerket:

Er frivilligt at anvende. Merket giver en
garanti for, at dyr og planteliv i de skove,
hvor treeet bliver fzeldet, bliver beskyttet,
og at de mennesker, der arbejder i sko-
ven, er sikret uddannelse, sikkerhedsud-
styr og anstendig lon.

PEFC certificering:

Er ogs et frivilligt maerke, der henvender
sig til skovejere, der ensker at kunne do-
kumentere en baeredygtig drift af skoven
og til virksomheder, der ensker at stotte
en beeredygtig skovdrift og samtidig vil
dokumentere, at der er styr pd sporbar-
heden af de treeprodukter, de anvender i
deres produktion.

PEFC er verdens ferende skovcertifice-
ringssystem.

4

Dansk Vindues Certificering
(DVC):

Er en frivillig ordning for vinduesprodu-
center. Hvis en vinduesproducent rekla-
merer med at vere tilknyttet DVC, bli-
ver virksomheden besegt af konsulenter,
der tjekker vinduernes kvalitet og siger
god for den.

47$R A

Dansk Indeklima Maerkning
(DIMW):

Er en frivillig meerkningsordning for byg-
gevarer og produkters pdvirkning af in-
deklimaet. Indeklimamarket er felles
for Norge og Danmark. Hensigten med
markningen er at forbedre indeklimaet i
bygninger ved dels at give producenterne
et redskab til at udvikle mere indeklima-
rigtige produkter, dels at give forbruger-
ne et redskab til at udvalge produkter,
der er mere indeklimarigtige.

*

N/ / /4

Miljgmaerkerne
Svanen og Blomsten:

Svanen og Blomsten er henholdsvis det
nordiske og det europiske miljomerke.
Hvis man velger produkter, der er meer-
ket med Blomsten eller Svanen, har man
en garanti for, at produktet er blandt de
mindst miljobelastende af sin slags, at
kvalitet og funktion er mindst lige s& god
som andre produkters, og at byggevaren
ikke indeholder sundhedsskadelige stof-

fer.



Nyt fra FUT Sekretariatet

FUTs sekretariat holder sommerferielukket i uge 29 og 30.

Saet FUT i din karriere.

Kombiner networking, uddannelse og sjov.

Meld dig ind i branchens bedste mgdested: M . te ri 3 le
om FUT?

Hvis du som virksomhed
mangler materiale omkring FUT,
f.eks. til uddeling til nyansatte
elever og andre med interesse i
foreningen, ligger sddant materi-
ale klar p3d vores sekretariat.

Ring
4580 7877

og tal med Marianne
— sa bliver det gnskede
omgaende tilsendt!

amAa ByggeBasen tilbyder EDI

-til tommerhandelen og leverandgren!

NY EDI service
- spar tid pa administration!

EDI (Elektronisk Data Information) giver mulighed
for at modtage og sende ordrer og fakturaer
elektronisk og dermed reducere de administrative r“::::z‘-'.i:‘_:_&'-;—}':_—*ﬁ:-

" v e g ———
el 1.1 e L T

omkostninger betydeligt.

= Alle TUNs mediemsforretninger kan gratis
tilmelde sig EDI pa www.tun.dk/Brancheinfo/EDI
i ByggeBasen; veelg ‘Forhandlertiimelding’.

= Alle leverandorer i ByggeBasen kan gratis bruge
EDI ved tilmelding pa www.tun.dk/Brancheinfo/EDI
i ByggeBasen; veelg ‘Leverandortiimelding’.
Der opkrzaeves kun en tilslutningsafgift.

Fa yderligere information hos TUN pa tif. 45 80 78 77 eller tun@tun.dk




Europa

Vi har laenge, i FUTs besty-
relse talt om, at det kunne
vaere spaendende at lave en
mindre tur rundt i Europa.

Vi laver jo hver andet ar vores
store eksotiske tur, men syntes
at der manglede noget, sa der-
for har vi taget dette initiativ.

Vi haber pa, at en masse af
jer har lyst til at tage med
og besgge nogle af de leve-
randgrer, som vi kender fra
vores dagligdag.

Men det hele skal ikke kun
vaere virksomhedsbesgg. Sa vi
kan da fortaelle, at vi skal til
Nirburgring og se den. Der far
vi den helt store rundvisning,

tur 201

og maske et “lgb” at kigge
pd. Og turen slutter i
Miinchen for at besgge/
deltage i den bergmte
glfest.

Vi haber pa at fa nogle
spaendende dage sam-

men med jer. Det er altid
spaendende at laere nye
mennesker at kende, og se
hvordan mange af de leve-
randgrer, vi kender, fabrike-
rer deres produkter.

Det endelige program, som
fortaeller hvilke leverandgrer
det er, vi skal besgge, vil vi
have faerdigt om nogle dage,
og sa vil det ligge pa vores
hjemmeside og pa Facebook.

Europatur den 19.-25. september 20m Pris pr. person kr. 4.995

Tilleeg:
Enkeltvaerelse i 6 neetter:
3 x aftensmad pa hotellerne

kr. 2.400 pr. pers.
kr. 82 pr. pers.

Prisen inkluderer:

Buskgrsel 7 dage, 25 % dansk moms, 19 % tysk
moms, 6 x overnatning i delt dobbeltvaerelse med
morgenmad, opstarts- og aflaessechauffar, gebyr til
Danmarks Rejsegarantifond, gebyr for udvidet an-
svarsforsikring.

Max deltagere:
Tilmelding:

25 personer
senest 17. maj 2om

Kontaktpersoner for turen:
Michael B. Jakobsen: mja@fut.dk - 2496 3435

Annette Maktabi: ama@fut.dk - 4181 2500

Nadja Hibshmann: nhu@fut.dk - 2273 6647

Det fulde program laegges pa www.fut.dk snarest..!



TILMELDINGSKUPON

Med FUT til Europa i september 2011
(Udfyldes med blokbogstaver)

Fulde navn (som det fremgar af pas):

Pasnr.: Udlgbsdato: FUT-medlemsnr.: (se eut. bag ps bladet)

Privatadresse:

Privat tlf.: Mobil tlf.: Privat email:

Firmanavn:

Firmaadresse:

Firmatlf.: Direkte tif.: Firma email:

Evt. ledsagernavn (som det fremgar af pas):

Ledsagers pasnr.: Udlgbsdato:

Jeg/vi gnsker at deltage i FUTs grupperejse til Europa i perioden 19.-25. september 2011
i henhold til rejsebeskrivelsen pd modstaende side. Pris DKK 4.995 per person.

O Jeg onsker enkeltvaerelse p3 hele turen (6 overnatninger) mod tilleeg DKK 2.400
O Jeg er ryger O Jeg er ikke-ryger O Jeg er dansk statsborger
Jeg ansker, at rejsen faktureres til: [0 Ovenstdende firmaadresse [ Min privatadresse

O Betales med vedlagte check udstedt til FUT
O Overfares til Nordea, konto 2237 1519 394 665 (anfer afsender)

O Jeg accepterer eventuelle ngdvendige sendringer af detaljer i rejseprogrammet

Evt. bemaerkninger:

Dato: Underskrift:

Hele denne side (gerne i kopi) sendes snarest og senest 17. maj 2011 i lukket kuvert til:

FUT c/o Treelasthandlerunionen - Egebaekgard, Egebaekvej 98 - 2850 Nizerum



10

" FUT Erhverusklub

HBC moland

A/S Rold Skov Savveerk - b ndtunal hoice - amdtinal doice

SWEDOOR ' &::  ASTRUP'

DOOR SOLUTIONS

-
Business COLLEGE SYD Al Rlndom d I h
Mommark Handelskostskole - Sonderborg Handelsskole
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ondergade 111 TIf: 75360866 Fax: 75367936  wwuw.traelasten.dk
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TIMPLY :‘web er STARK

Timber and Plywood Trading Company
SAINT-GOBAIN Sammen bygger vi professionelt

Odense Tommergaard
Jarlsberggade 10 « 5100 Odense C  TIf. 6315 6363

HORNBAEK

- Nar kvalitet er et krav -



De naeste

4

sider er
lige til at
pille ud
og haenge
op...

2




bcquﬂEU _E 424 CIVO
‘J9judwaduele
opusapueds

uayoueliq je pn alaw Jey np
uepiony najdo 30 wWoyj JsaWwwa)paw
10j s1jei3 'suljwesiojjelausarn)

)
Gy

Lt

ﬁ 8 ﬁ
k.ﬁuwui_ o » 8 3

i Pljwaij uada ulp I 19p NiPje 3e] S0

6961 113 1Nd DAS

Ud]S>[9] poW SWS Ud puldg

opaialie 1 N4 3Ip p1dwiL

2)]SSa])224 | pUI WO 30

uayouelq wo do 193



19)gpuUeIDNI)
suayouelq soy

3psaq apuapuseds
paw ainjnalgz

Jojuswasduelie
931)3e} apuapuseds

Suludewsuln

1IQu s i Qs ex 1= 1=~




Vi takker & bukker...

- fordi du har haangt plakaten op,
sa vi kan fa flere medlemmer og
vores forening, og dermed dit
netvaerk, kan vokse...

’ ps: vi har flere plakater...
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Tilfredse kunder, glade medarbejdere og gget omsaetning. Det
er resultatet af, at Knud Larsens Byggecenter A/S i Hvidovre har
udvidet med en afdeling, der primaert henvender sig til fagfolkene

For et par r siden 4bnede Knud Larsen
Byggecenter A/S en professionel afdeling
pd Hammerholmen pa Avedere Holme.
Dermed fik hindvaerkerne deres eget
40.000m? store Knud Larsen Professio-
nel.

Det har vist sig at vere en rigtig god
strategi for byggecenteret i Hvidovre.
Dels har de professionelle kunder fiet et
sted, hvor de ikke skal vente p4 betjenin-
gen af de lidt langsommere, private kun-
der. Dels har medarbejderne fiet et sted,
hvor de til fulde kan bruge deres egen

ekspertise til at vejlede de professionelle
kunder. Og sidst, men Ikke mindst, har
opdelingen haft et positivt resultat pé
bundlinjen.

Saledes er Knud Larsen Byggecenter
A/S gdet imod den generelle tendens in-
den for branchen og har vekstet 20 %
i 2010 og allerede nu yderligere 20 % i
2011.

- Vi havde stillet os tilfredse med en
omsatning pd 100 mio. kr. pa tre &rs ar-
bejde, men nu pa andet ér har vi et bud-

get pad 150 mio. kr., siger Knud Larsens
direktor Finn Lohff Johansen.

Abningen af den professionelle afde-
ling var da ogsi et ufravigeligt krav, da
Finn Lohff Johansen tiltrddte stillingen
som direkter for Knud Larsen Byggecen-
ter A/S for nu godt to ar siden.

Finn Lohff Johansen s mulighederne
i at etablere en afdeling p4 Hammerhol-
men og var ikke et sekund i tvivl om, at
det var der, der skulle satses, hvis Knud
Larsen skulle udbygge succesen.



- Virksomheden er baseret pi enkle
arbejdsgange og rationel drift. Det har
kort fortalt givet en stor omsztning
til sm3 omkostninger, siger Finn Lohff
Johansen.

Placeringen af den nye afdeling og de
mange kvadratmeter pa pladsen har efter
direktorens mening haft afgerende be-
tydning for succesen. Hindveerkere, der
arbejder i det storkebenhavnske omrade,
kan nemlig let kere til Hammerholmen,
og nér de ankommer, kan de let mangv-
rere rundt pa pladsen og hurtigt fa de va-
rer, de skal have.

Ogsa godt for medarbejderne
Finn Lohff Johansen understreger imid-
lertid ogsd, at opdelingen i de to afde-
linger har haft en positiv betydning for
medarbejderne.

- Det var egentlig ogsa i medarbejder-
nes interesse, fordi en del af vores ansatte
onskede udelukkende at relatere sig til
vores professionelle kunder, siger han.

P& personalefronten har det desuden
vist sig, at den nye opdeling af Knud
Larsens forretninger har haft den ekstra
bonus, at virksomheden nu i endnu he-
jere grad tiltreekker kvalificeret arbejds-
kraft. Det kan tralastafdelingens ansvar-
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lige, Frank Richardt, nikke genkendende
til.

- Vores medarbejdere har en stor bal-
last, professionel ekspertise og en hgj
faglighed, der er afgerende i kundebe-
tjeningen. Men det her koncept har ogsd
betydet, at vi tiltreekker nye gode medar-
bejdere, siger han.

Kundeservice er kernen

Og netop den kvalificerede betjening er
noget, Knud Larsen Byggecenter A/S er
overbevist om, er godt at holde fast i. Det
bekrafter afdelingsdirekter for Knud
Larsen Professionel, Peter Ovgaard.

- Man skal kende sine begraensninger
og gore det, man er god til. S nu deler vi
tingene ret skarpt, og det fungerer rigtig
godt. En god kundebetjening gir aldrig
af mode. Det er kernen i den made, vi er
skruet sammen p4, siger Peter Ovgaard,
der kommer fra en lignende stilling i en
anden treelasthandel.

Han og Finn Lohff Johansen har tidli-
gere arbejdet sammen og har hele tiden
delt den holdning, at det har veeret en
god prioritering at adskille virksomhe-
dens afdelinger. De 40.000m?, den pro-
fessionelle afdeling kan brede sig ud p3,
gor det lettere for bdde kunder og Knud

Larsens egne biler at mangvrere rundt.
Knud Larsen, der stir for levering af 95 %
af salget, starter desuden med at kere ud
med varer allerede kl.6 om morgenen.

- Vi har tilpasset os den maélgruppe,
héndvaerkerne, som vi henvender os til, og
s& har vi haft ressourcerne til at vaekste pé
maélgruppen, forklarer Peter Ovgaard og
understreger, at det er afgerende, at vare-
lageret passer til de professionelle kunder.

Nir Knud Larsen Byggecenter A/S har
valgt at dele sig i en afdeling for de pri-
vate og en afdeling for de professionelle
kunder, skyldes det ogsd, at muligheden
bed sig, og en professionel afdeling kunne
etableres uden uoverskuelige omkost-
ninger. Afdelingen for de professionelle
kunder er nemlig etableret pa den grund,
hvor trelasthandlen N.P.Nikolajsen tidli-
gere 14.

- I denne her tid bliver der lukket flere
virksomheder, end der bliver 4bnet, men
vi vidste, at der var en interesse for det
her marked. Desuden er logistikken god,
og etableringen har veret relativt bil-
lig, fordi der har ligget en traelasthandel
pa grunden tidligere, slutter Finn Lohff
Johansen.

Jobbet

Din baggrund

Vi tilbyder

. Ekspeditionsleder — Fog Kvistgard -

- med reference til treelastdirektoren far du det daglige ansvar for vores ekspedition. Vi seetter en stor aere i at kunne
betjene vores kunder pa et hgjt fagligt niveau og i at kunne tilbyde vores kunder et meget bredt sortiment af varer.
Vi gnsker at veere vores kunders foretrukne indkebspartner bade hvad angér byggematerialer og isenkram.

Du bliver ansvarlig for den daglige drift af afdelingen og herunder personaleledelse af 10 dygtige og engagerede
medarbejdere. Dine arbejdsopgaver vil blandt andet omfatte felgende:

- Ledelse, motivation og udvikling af afdelingens medarbejdere

- R&dgivning og servicering af kunder

- | samarbejde med treelastdirektaren ansvarlig for afdelingens omsaetning, budget og indtjening

- Videreudvikling af butikkens salgs- og servicekoncept

- Stptte til salgskontoret i forbindelse med salg og tilbudsgivning af bade isenkram og byggematerialer

- Markedsfgringsmaessige opgaver i samarbejde med marketingafdelingen, herunder opfalgning pa centrale
kampagner og gennemforelse af lokale initiativer

Vi forventer, at du er fagligt og ledelsesmaessigt steerk, og at du har brancheerfaring fra en lignende stilling. Du er enten
uddannet isenkreemmer eller traelastuddannet, men det er ikke et krav. Har du en teoretisk ballast i form af en HG, HH
eller evt. en merkonomuddannelse vil det veere en fordel. Du arbejder selvsteendigt, systematisk og altid med overblik
— ogsa nar det gar staerkt. Du har begge ben pa jorden, og er god til at kommunikere med medarbejdere, kunder og
leverandgrer pa alle niveauer pa en imgdekommende og konstruktiv made.

Du bliver en del af et dynamisk team i en uformel organisation. Du far et udfordrende job, hvor du vil vaere med til at
preege udviklingen i en forretning, der star steerkt overfor savel den professionelle som den private kunde, og som har
ambitioner om at blive endnu bedre. Du bliver medlem af forretningens ledergruppe. Du far en len-pakke, der mod-
svarer dine kvalifikationer.

Er du interesseret i at hore mere om den ledige stilling, er du velkommen til at kontakte traelastdirektor Seren Kroer
pa telefon 49 12 50 65. Sag jobbet ved at benytte linket i annoncen eller send din ansegning vedlagt CV til
job@johannesfog.dk eller til Johannes Fog A/S, Firskovvej 20, 2800 Lyngby att. HR/Lise Lotte Erichsen.

Johannes Fog A/S blev grundlagt d. 1. september 1920. Koncernen har i dag forretninger i Lyngby, Farum, Fredensborg, Herlev, Harsholm, Kvistgard, Vordingborg
og Qlstykke. Vi er en af Sjeellands sterste udbydere indenfor treelast- og byggemarkedsprodukter til bade det professionelle og det private marked med i alt ca. 450
medarbejdere og en omszetning pa 1,2 mia. kr. Kvalitet og service er nggleordene i vores virksomhed - bade i forhold til kunder, medarbejdere og leveranderer.




Fremtidens vindue
er en tusindkunstner




Vinduesfabrikanterne knokler for at udvikle produkter, der
lever op til de skrappe krav i BR2015. Fremtidens vinduer skal
kunne det hele. De skal have et minimalt varmetab, udnytte
solens varme bedst muligt og have fuld funktionalitet.

Der var engang, hvor et vindue helst
bare skulle kunne &bnes, lukkes og vare
gennemsigtigt. Det er ikke helt nok leen-
gere. Bdde forbrugere og bygningsregle-
ment har i dag nogle temmelig skrappe
krav til blandt andet isolering og udnyt-
telse af solens varme. Og om f3 ar bliver
disse krav skarpet yderligere.

Bygningsreglementet 2015  stram-
mer blandt andet kravene til vinduets
energibalance, den sikaldte Eref-veerdi.
I henhold til BR10 m4 varmetabet gen-
nem nye vinduer i fyringssaesonen ikke
vere hojere end 33 kilowatttimer per
kvadratmeter per &r. I BR15 strammes
dette krav yderligere til 17 kilowatt-
timer per kvadratmeter per ar. Det
demmer flere af markedets nuverende
vinduestyper ude og stiller store krav til
fabrikanterne, der knokler for at udvikle
nye produkter.

- Det er en verdig opgave, vi er kom-
met pd, forteller Morten B. Valsted,
marketingchef hos vinduesfabrikanten
Rationel.

- Lavenergivinduer har altid veeret en
markesag for os. Vi ser det som en ud-
fordring at f3 alle vores serier optimeret
i forhold til fremtidens krav, men det er
en balancegang uden lige, siger han og
forklarer, at moderne ruder har vendt
fabrikanternes arbejde pa hovedet.

Forhen var glasset den store energisyn-
deri et vindue. I dag er glasset s velisole-
ret og i stand til at udnytte solens varme,
at det svageste led i forhold til isolering
nu er vinduets ramme/karmkonstruk-
tion. Derfor gelder det om at udvikle et
vindue med s& meget glas og s4 lidt ram-
me/karm som muligt. Uden at glemme,
at et vindues funktionalitet netop sidder
i den baerende konstruktion.

- Det kan vores designere sidde og
pusle lenge med, siger Morten B. Val-
sted og forteller, at Rationel allerede
har sendt to af fremtidens vinduer pé
markedet. Det ene hedder AURA, det
andet Rationel AURAPLUS. Sidstnaevn-
te vandt Byggeriets Energipris i 2010,
begge opfylder de allerede nu de for-
ventede isoleringskrav i Bygningsregle-
mentet i 2020.

- Vi er rigtig glade for at kunne tilbyde
fremtidens vinduer allerede i dag og ar-
bejder pa at udvikle vinduer i klassisk
stil med samme fine vardier, siger mar-
ketingschefen. Og minder om, at man
skal passe pa ikke at lade sig forbleende
af al den snak om energi.

- Vi skal ogsd huske pa slutbrugeren.
Altsd ham, der bor bag vinduet, siger
Morten B. Valsted og peger pi to helt
basale faktorer, Rationel aldrig vil g& pa
kompromis med: Funktionalitet og kom-
fort.

Det er vigtigt, at man stadig kan {3 vin-
duer, der kan abnes, stilles i ventilations-

stilling og vippes rundt, hvis man bor pa
5. sal. Og sa skal randzonetemperaturen
selvfolgelig ogsd op pa et fornuftigt ni-
veau, s risikoen for kuldenedfald, traek
og kondensgener bliver s lille som mu-
ligt.

- Alt dette har Rationel taget hgjde for:
AURA og Rationel AURAPLUS isolerer
godt og udnytter solens varme rigtig for-
nuftigt, samtidig med at de har fuld funk-
tionalitet og hej komfort. Samme krav
stiller vi til de nye vinduer, vi planlaegger
at lancere. S8 fremtidens stramninger kan
bare komme an. Vi er klar.
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Vi har valgt en utraditionel made at afholde

FUT generalforsamling i ar. Da FUT i ar har 60 ars jubilaeum,

har vi valgt at sla disse to store begivenheder sammen.

Traditionen tro plejer FUT generalforsamling at blive afholdt

den forste lgrdag i november, men i &r bliver det den farste

fredag i november i stedet.

Program og yderligere information kommer pa vores

hjemmeside / nyhedsmail samt FUTs Facebook profil og i
blad 3, der udkommer til september 2011.

Seet allerede X

i kalenderen ved

fredag den 4. november 2011
til en forrygende
branchedag i Aalborg.

Den 15. marts besagte FUT Rockwools
fabrik i Vamdrup. Hele 11 "futter” var
fremmeodt, klar til at udvide deres
kendskab til isolering.

Vi startede med lidt godt til maven,
man lerer jo bedst med maven fuld.

Dernaest fik vi en rundvisning p& den
nesten fuldautomatiske fabrik. Alle

mand var noget overraskede over frem-
stilling af isoleringen, hvor processen be-
star af sten, der bliver smeltet og trukket
ud i tynde trade og lagt lag p4 lag. Forst
derefter bliver det til de forskellige pro-
dukter, vi kender!

Efter alle havde fiet svar pd deres
sporgsmal, gik vi til medelokalet og fik

en grundig gennemgang af BR10 ved
konsulent Jargen Pedersen.

FUT vil gerne takke Rockwool for
at have inviteret os ind og se deres fa-
brik!

Tak for en god aften til alle de frem-

modte!
Nadja




Referat af FUTs traditionsrige udlandstur.
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Som en nyhed gik turen denne gang til

Norge med A. Rindom

Mandag

Efter opsamling gennem Jylland var alle
mand samlede og klar til afgang ved fer
gen i Hirtshals den 28. marts sent p3 afte-
nen. Foran ventede en lang faergeoverfart,
hvor deltagerne havde rig mulighed for at
lzere hinanden at kende pi tvears af kee-
der og butikker. 3 timer og 15 minutter
senere landede vi s3 i Kristiansand, som
blev vores hjemby de naste par dage. Alle
blev hurtigt fordelt pa to mands verelser
og gik til kejs med det samme.

Tirsdag

Tirsdag var der sen morgenmad, hvor-
efter programmet stod pé& virksom-
hedsbesog hos Fibo-Trespo og Konsmo
Huse. Hele besoget var med deltagelse
fra repreesentanter fra Danske Rindoms:
Adm. direkter Per Nielsen, distriktsche-
ferne Peter Kjar og Peter Roschmann
samt medlemmer af Byggma gruppen.
Byggma gruppen forsoger at lave ele-
menter til alle dele af huset, lige fra vag-
bekledning (Huntonit) til vinduer og
dere(Uldal). Farste stop var Fibo-Trespo
i Lyngdal. Fibo-Trespo er en nyere fabrik
med moderne ledelsesmetoder. Deres
produkter spender over laminatelemen-
ter til bl.a. gulve, veegge, kokken, bad og
skeermveegge. Efter en kort virksomheds-
praesentation og produktgennemgang var
der rundvisning pé fabrikken, som viste

fremstilling af forskellige laminatoverfla-
der til deres mange produkter.

Nzste punkt pd dagsordenen var be-
seg hos Konsmo Huse, der laver faerdige
lgsninger af bolighuse, modulhuse (con-
tainerhuse) og projektbyggeri. Konsmo
Huse havde bade arkitekter, ingeniorer,
bygningskonstrukterer, temrere samt flere
ansat. Efter en kort snak om norske byg-
genormer kontra danske var der rundvis-
ning i den store hal, hvor modulhusene
fremstilles. Her blev der produceret hele
huse, som fragtes ud pa byggepladsen, klar
til opstilling.

Efter en lang keretur hjemad medtes
gruppen til fzlles spisning i hotellets re-
staurant, hvorefter resten af aftenen var til

fri afbenyttelse.

Onsdag

Onsdag stod pa besog hos en anden af
Byggma gruppens virksomheder, Hunto-
nit, der producerer loft- og veegbekleedning
samt undertag. Huntonit blev produceret
af Norsk Wallboard som har eksisteret si-
den 1950’erne. Denne fabrik adskilte sig
pa mange mader fra fabrikken den fore-
gdende dag, hvor produktionen foregik i
eldre lokaler og med storre maskiner. Ved
fremstilling af Huntonit bliver traestam-
mer, forst og fremmest néletreeer, kvaernet

{ "B =]

til en treemasse og presset sammen ved
hjelp af treets egen bindemiddel, lignin.
Efter formning og terring bliver masonit-
ten malet i mange forskellige strukturer
og overflader.

Herefter skulle vi pd guidet tur med
Huntonits treindkeber Gunnar, gennem
Iveland, med stop ved bl.a. et mindre hold
af skovhuggere, hvor der var rig mulighed
for at stille spergsmail. Dette gav et lille
indblik i norsk skovbrug. Senere besogte
vi et mindre norsk savveerk, hvor vi fulgte
hele produktionen fra trz til reglar.

Efter middagen pa hotellet tog vi til det
lokale motionscenter. Her skulle vi prove
indenders rappelling med instrukteren
Marius. De fleste forsogte sig med "berne-
vaeggen” og kun enkelte med den store
vaeg, dog med stort held. Efter anstrengel-
serne skulle der koles ned pd den nerlig-
gende sportspub, inden turen gik tilbage
til hotelveerelset.

Torsdag

Efter en hurtig omgang morgenmad blev
bussen pakket, og vi kerte mod fergen
inden afgang kl. 8.00. P4 hjemturen var
der mulighed for at samle indtrykkene,
inden deltagerne blev sat af p& deres re-
spektive opsamlingspladser.

Preben Gotz Mikkelsen
XI-Byg, Thorsp Tgmmerhandel

Tak til FUT, Martin Andersen,
Anette Maktabi og A.Rindom
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Vil du ud i verden?
- her er hjemmesiden:

7} Jeqg vil ud nu - start rejsen her - Microsoft Internet Explorer

Filer Rediger Vis Foretrukme  Funkhioner  Hjsslp

G Tibage ~ = - @) 3 | @seg  [EForetrukne G Medier @| BN S - i

Adresse I@ http: f e, jegwiludnu, dky

At rejse er at leve - tar du?

Der er mange, der gir med en drgm om at rejse ud
og apleve verden - men for de fleste forbliver dette
blot en drerm. Maske fordi de ikke er klar over, at der
ligger en verden af muligheder for ens fedder, hvis
man har den rette indstilling, er rede til at vde en
indsats og ved, hvad man vil.

Wi vil her give dig en hizlpende hind til at kormme ud
og f& udvidet din horisont..

Lze= mere
@konomi - en afgarende faktor i .
Her kan du finde svar p& nogle af de finansielle Tjek-listen
spargsmal, som forberedelse af et ophald i
udlandet kan give anledning til, Hva_d ;kal F'U huske
Laas mere af vigtige ting?
Lze= mere
en af Unge Links
. - til masser af supplerende oplysninger...
L=z mere
Ansdg her
Lad os hjslpe med at finde rejsekontakter!
Lz== mere

| [ [ [ |& mternet

v (&

www.jegviludnu.dk

- og et gkonomisk tilskud til turen
kan du maske komme ncermere pé
www.futfonden.dk




Fabriksbesgg hos Weber/Maxit FAKTA:

Tidspunkt:

Fredag den 17. juni

kl. 11.00 - ca. 14.00

Der bliver serveret en let frokost

Karlslunde fredag den 17. juni med
folgende program:

Kl. 11.00 Fabriksrundvisning.
Vi gdr rundt pa fabrik-
ken, mens produktionen
er i gang og falger en
dagligdag pa Maxit.

Kl. 12.00  Let frokost.

Mgdested:
Saint-Gobain Weber A/S
Silovej 3, Karlstrup
2690 Karlslunde

s A
-
=]
(2]
~N

——

= N Tilmelding senest:
Derefter information og produktgen- Brug nogle timer med fagfolk og fa Tirsdag den 14. juni

nemgang omkring virksomheden set og hilst pa mange kollegaer, som
Maxit, som i dag er en del af Saint man i dagligdagen har telefonisk Kontakt:
Gobain. kontakt med. Sgren, tlf. 2161 0655, skr@fut.dk

Virksomhedsbesgg hos Weber FAKTA:
fredag den 17. juni O

kl. 11.00 - ca. 14.00
Der bliver serveret lidt mad

Mgdested:
KL. 11.00 Velkomst Saint-Gobain Weber A/S
Kl. 11.15 Weber fortaeller om Nyvej 20
marteltyper og 5772 Kveerndrup
anvendelse
Kl.12.30  Weber er veert ved Tilmelding senest:
lidt mad Tirsdag den 14. juni
Kl.13.00  Rundvisning pa mertel-
vaerket Kontakt:
Kl. 14.00  God weekend Bo, tlf. 2898 g570, bgr@fut.dk

OG VIND BIOGRAKB

+ popcorn 08 sodavand!

Sidste frist for svar er tirsdag
den 10. august 201
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Arrangement Dato Deadline | Kontakt

Sagren Kroer

Fabriksbesgg hos Maxit 17.06.20m 14.06.20m TIf. 2161 0655

Bo Grenfeldt

Virksomhedsbesgg hos Weber 17.06.201 14.06.20m TIf. 2898 9570

19.-25.09 Michael B. Jakobsen

Europatur 20m o 17.05.2011 TIF. 2496 3435

FUT 60 ars fadselsdag - SKR

Den Gamle By i Aarhus - MAN
Besgg drestaden / Paintball - SKR
Besgg Strgjer Tegl - MAN

Besgg Ribe Bryghus - NHU
Beregningskursus - SKR

Besgg Mascot - GE]J

Besgg Uponor - NHU
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1 udlanadet

Ansvarshavende redaktgr: Glenn E. Johansen. Produktion: Odsgard A/S. Oplag: 1.500 eks.

Fotos: Dreamstime.com: Ahmad Faizal Yahya/Lunamarina. Illustration: NIC.



