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Kare medlem!

Det er treels!

Midt i en tid, hvor vi i bestyrelsen foler medvind med vores arrangementer og
tiltag, er det ergerligt, at vi mdtte ty til aflysning af et arrangement, nemlig
’Fugt i fugen’ pd Sjcelland, hvor vi kun modtog tre tilmeldinger. I Jylland sd det
bedre ud med knap 20 tilmeldinger; sa her valgte vi selvfplgelig at gennemfopre.

For at sige det pd rigtig jysk synes jeg, at det er treels, at vi tilbyder vores med-
lemskreds i Ostdanmark et aktuelt arrangement om vdadrum og fuger, som mange
kunne nyde gavn af i hverdagen, og at medlemmerne sd ikke fdar sig taget sam-
men til at sende en tilmelding.

Vi gor hele tiden alt hvad vi kan 1 bestyrelsen for at finde tilbud, som er aktuelle,
men hvis vi ikke rammer rigtigt i forhold til dine behov og onsker, er du altid
meget velkommen til at kontakte os og forteelle, hvilke ting du kunne tenke dig
FUT skulle tilbyde.

Elevture

I slutningen af november havde vi premiere pd elevturen i Danmark. Vi havde
modtaget ncesten 30 tilmeldinger - lige sd mange, som vi gennem de sidste ar har
haft med til Sverige. Det blev tre utroligt gode dage, og med de tilbagemeldinger,
vi har modtaget, er der ingen tvivl om, at turen bliver gennemfort igen til efter-
dret.

Sd til jer; der sidder og planlegger uddannelsesprogram for branchens kom-
mende elever, der starter deres uddannelse til sommer; sa gor plads i programmet
til at de kan fd en god intro til nogle af hverdagens vigtigste produkter.

Som traditionen har veeret i over 30 dr, sender vi ogsd i dar en bus til Sverige for
at give branchens elever mulighed for at leere noget om treeets vej fra skoven og
til de danske tommerhandler - eller vejen over videre forarbejdning. Som sced-
vanlig bliver det tre dage fyldt med spcendende besog og sociale oplevelser, som
vi i bestyrelsen gerne vil dele med sd mange af branchens elever som muligt.

Peter Lenarth Landergren
Formand

Forside: Arets traditionsrige Elevtur Sverige finder sted i dagene 7.-9. marts,
og den 18. april er der havnedag i Fredericia med Stora Enso Tre A/S som vert.

FUTs bestyrelsesmedlemmer/
distriktsrepreesentanter:

Peter Lenarth Landergren
Formand

Mgldamager 58
6240 Lggumkloster
TIf. 74 74 39 93

Sgren Bendix
Naestformand

Prinsesse Christines Vej 16, st.tv.
2300 Kgbenhavn S
TIf. 70 25 19 14

Claus Krebs
Kasserer

Heggelsbjerg 70
6200 Aabenraa
TIf. 73 62 40 43

Jens Pedersen
Sekretaer

Fristruphgjvej 166, st. th.
8800 Viborg
TIf. 86 67 22 50

Johan Juul Larsen
PR-ansvarlig

Teglhgjen 10
5690 Tommerup
TIf. 40 73 48 66

Claus Wiuff Petersen

Finsensvej 51, 4.th.
2000 Frederiksberg
TIf. 20 10 25 61

Sdren Anthonsen

Slotsherrensvej 145, 1.th.
2720 Vanlgse
TIf. 66 11 78 87
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En ny tradition er fadt:

Elevtur Danmark
blev en succes

Som du kunne laese i dit medlemsblad i august sid-
ste dr havde foreningen planlagt den forste Elevtur
i Danmark. Og det blev pd alle mdder en succes.

Tankerne og idégrundlaget
for denne tur er at give
branchens elever et indblik
i og gget kendskab til de
danske producenter. Turen
er rettet primeert med for-
ste ars elever, der gnsker

at styrke deres grundleg-
gende produktviden pa de
primere varegrupper, og er
et naturligt trin inden den
traditionsrige Elevtur til
Sverige.

Turen er nu afholdt med
stor succes. En succes, der
ikke kunne komme i hus,
hvis ikke alle vores delta-
gere var s engagerede og
indstillede pa, at denne tur
skulle veere en oplevelse.

Tak til alle for dette.

MEN turen havde ikke
naet sit mal, hvis ikke
vores udvalgte veerter pa
turen ogsa var 100% klar
og gearet til at abne deres
virksomheders dgre, "gse”
ud af viden og vise deres
spendende produktpro-
grammer.

Jeg vil pad FUTs vegne ger-
ne takke dette ars verter -
Novopan Treindustri A/S,
Viskum AS, Aalborg Trae
og Finer, Aalborg Portland,
Randers Tegl og Rationel
Vinduer & Dgre - for en
meget professionel indstil-
ling og varm modtagelse.

Hvordan skal man si
forteelle jer andre medlem-
mer om en sadan tur? Det
besluttede vi at ggre pa
folgende made: Peter L.
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Landergren og undertegne-
de valgte tre elever ud fra
"flokken”, og de skulle s
hver skrive et lille referat.

De udvalgte var Christina
Tange fra Bygma Hjortkaer
— Ars, Mikkel Skou fra Hil-
lergd Treaelast og Sabina
Hauge fra DLH Kolding.

Deres referater og reflek-
sioner fra turen vil efterfgl-
gende blive gengivet med
deres egne ord:

Mandag d. 22. nov. 2004
(referat Christian Tange)
Mandag startede turen
i Hgje Taastrup Kkl 6.20,
hvor den fgrste handfuld
elever blev samlet op, og
neste stop var sa Fredericia
station, hvor stgrstedelen
af turens deltagere stod
pa. I alt var vi 29 elever og
to fut’er, Jens Pedersen og
Peter Lenarth Landergren.
Fra Fredericia gik turen
til Novopan, som ligger i
Pindstrup pa Djursland.
Her blev vi modtaget af tre
veloplagte Novopan-med-
arbejdere. Vi startede med
at fa et par sandwich, en
sodavand og en kuglepen,
og der blev sa smét startet
op med en introduktion
af virksomheden, dens
historie og deres produkt-
program. Da vi sd var blevet
"fodret af’, gik turen uden-
for, hvor vi sa hvordan hele
produktionen foregik, lige
fra modtagelsen af de hele

Der lyttes opmeerksomt under besgget hos Novopan Treindustri A/S.

rafter til leesningen af de
feerdige spanplader, alt i alt
en informativ gatur pa ca.
en time.

Efter rundturen kom vi
ind i varmen igen, hvor der
blev svaret pa spgrgsmal.
Novopan var gode til at fa
alle med, og de fik givet
os et rigtigt godt billede
af, hvordan en spanplade-
producerende virksomhed
fungerer.

Efter besgget ved Novo-
pan gik turen til Viskum
Savveerk, et savverk, der
hovedsageligt fremstiller
konstruktionstree af néle-
tree. Da vi ankom, blev vi
modtaget af direktgr Kim
Thisted og Jens Maul. Vi
fik kort fortalt, hvordan

det hele var blevet grund-
lagt, og derefter startede
rundvisningen pa savvaer-
ket. Vi lagde ud med at se,
hvordan de vade stammer
fra stormen i 1999 blev
kranet over pa et band, der
kgrte hen til en afbarker
og et rodreduceringsanleg,
og pa den made fulgte vi
hele bearbejdningen fra

ra stamme til de feerdige
stykker tgmmer. Som noget
specielt laver Viskum ogsa
fingersamlet trae, som kan
bruges til spertraspro-
dukter i specialmal til det
danske marked, og KVH
(Konstruktionsvollholz) til
det tyske marked.

Jfortscettes neste side
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Rundvisning pa Viskum Savverk.

Jfortsat fra side 3:

Efter rundvisningen fik vi
mulighed for at fa svar pa
eventuelle spgrgsmal, og
derefter var det op i bussen
og videre til Viborg, hvor vi
skulle overnatte.

Vi ankom ca. k1. 17.00 til
Viborg Vandrehjem, blev
inddelt i grupper pa tre og
fik udleveret handkleder
og linned. Da vi fgrst skulle
spise kl. 18.30 (lidt for sent
efter min mave), var vi nog-
le stykker, som lige tog et
spil ‘'myretuen’. Maden var
kanon, nok fordi man ikke
lige forventer at fa skinke
og rgdvinssovs samt kalkun
og whiskysovs med diverse
tilbehgr pa et vandrerhjem.

Dagen sluttede med en
god times Robinson i tv.

Tirsdag d. 23. nov. 2004
(referat Mikkel Skou)
Tirsdag morgen kgrte bus-
sen fra vandrehjemmet

i Viborg til det nordlige
Jylland, hvor vi skulle se
Aalborg Tra og Finer. Her
blev vi modtaget af to vel-
oplagte og godt forberedte
medarbejdere.

Mens vi ngd et par sand-
wich, fik vi en grundig
gennemgang af hardttraes-
produkter. Efter vi havde
gennemgaet ATFs historie
og sortiment, fik vi pa det
store lager en grundig
rundvisning i den store
hardttreesverden. Vi fik set
alle de mange tresorter og
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ner, som fgrer kridtet via
et transportband ind til
fabrikken.

Vi var oppe i cyklon-
tarnet, hvor der blandes
og tgrres ramaterialer; i
Igbet af blot 30 sekunder
er materialet opvarmet
til 1.000 grader og klar
til at blive feerdigbrendt i
rotérovnen ved 1.500 gra-
der.

Efter en grundig rund-
visning gik turen til Jom-
fruanegade, hvor Aalborg
Portland var veert for de
tgrstige, som stadig havde
hvordan de sorterer kvali- kridtstgv i halsen. Kl. ca.
teten pa hardttraesproduk-
terne.

Senere kgrte vi til Aal-
borg Portland, som er
Danmarks eneste cement-
producent. De fremstiller
2,8 mio. ton cement arligt.
Virksomheden er i dag ver-
dens stgrste producent og
eksportgr af hvid cement.
Vi fik en grundig rundvis-
ning i deres laboratorium,
hvor der blev testet beton-
styrker.

Vi fik ogsa set kridtgra-
ven, hvor de graver 70
millioner ar gammelt kridt
op med tre gravemaski-

23.00 var vi tilbage pa van-
drerhjemmet, hvor de fle-
ste gik 1 seng, sa vi kunne
veere friske og veloplagte til
dagen efter.

Onsdag d. 24. nov. 2004
(referat Sabina Hauge)
Dette var den sidste dag
pa FUT-turen. Og alle var
rimelig treette efter en hard
tirsdag. Men vi matte tidligt
op og vere klar til sidste
dag og hjemrejsen.

Det fgrste stop pa turen
var Randers Tegl, hvor
vi blev modtaget af Kim

FUTerne ser pa
hgjstyrkebeton hos
Aalborg Portland.

Udsigten fra 70 meters hgjde ud over Aalborg Portland og Limfjorden.
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]o det bliver til tagsten... FUTerne
pa rundvisning.

man laver tagsten. Det er
en lang proces med mange
Lt kig ind i produktionen hos Randers Tegl. led, for tagstenen er klar til
brug.
Muus. Vi startede med en leengere hovedkontoret, da det. Tilsammen er der pa Kort fortalt:
kort introduktion til virk- der nu er flere vaerker. verkerne godt 300 ansatte. * Fgrst starter man med
somheden, hvor vi bl.a. fik Varkerne omseatter til- Randers Tegl er ejet af to at kgre ler (blandet fire
at vide, at navnet stammer sammen ca. 300 mio. kr. familier. typer) ind i produktionen,
fra gammel tid, fordi det om aret. De er markedsfg- Derefter bevaegede vi os hvor det bliver valset (kvaer-
var i Randers virksomheden rende, og virksomhederne ud pa fabrikken, hvor vi net), hvorefter det senere
startede - men det er ikke er placeret over hele lan- skulle hgre om, hvordan Jfortscettes neste side

Altid kvalltets PRODUKTER
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Gadstrup 46 17 07 07 - Kolding 75 89 90 00 - Herning 87 68 09 00 - Taastrup 43 50 01 00 - www.dlh-timber.dk
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FUTerne ser endnu et Rationel vindue pd vej gennem processen.

fortsat fra side 5:

kgres gennem en coller-
gang (store sten sorteres
fra).

e Leret er sa klar til brug,
og det bliver opbevaret i
nogle sumpe, som hele
tiden blander leret. Her er
ler til to-tre maneder.

* Naeste proces er sd, at
leret bliver fordelt/presset
ud pa produktionslinierne
(nu er det meget fint).

e | nzeste proces bliver
teglstenene stgbt (her er
der to tegltyper):

¢ Falstegl: Denne bliver
lavet ved en over- og under
gipsform, som ender ud i at
have presset leret sammen
til en teglsten.

¢ Vingetegl: Denne kom-
mer under tryk pa en lang
rekke, og bliver sa skaret af
efterhdnden.

® Det naeste er igen ens
for de to tagstenstyper. Her
kommer stenene til tgrring,
sa alt vandet kan komme
ud, hvilket kan tage et par
dggn.

* De bliver sa stablet
i kassetter og er Kklar til
branding.

¢ | ovnene bliver de fgrst
opvarmet, sa braendt og
herefter nedkglet igen.

e Stenenes farve athaen-
ger af lerblandingen og
hvor lang tid, de bliver
braendt.
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® Man kan ogsa farve ste-
nen med pulver.

® Tagstenen er herefter
Klar til salg.

Det var en meget lererig
dag hos Randers Tegl, og
det var interessant at hgre
om.

Neste stop, inden vi satte
kurs mod Fredericia, var
Rationel vinduer.

Her startede vi med at
spise frokost, som var et flot
arrangement. Mens vi spi-
ste, hgrte vi lidt om Ratio-
nel vinduer. De startede
i 1954 med staldinventar
og har siden hen udviklet
sig meget, bade ved at
opkgbe og udvide deres
sortiment. I dag er de en
del af VELUX-koncernen,
og de tre virksomheder

Man bliver meget tret af alle
indtrykkene pa sadan en elevtur...
FUT-formand Peter L. Landergren
'skudt’ i et afslappet gjeblik.

omsztter tilsam-
men ca. 2,3 mil-
liarder om aret.
Der er i Rationel
vinduer ansat ca.
125 medarbej-
dere. De har tre
hovedprodukter
- Domus, Altus
og Platus.

S& maétte vi
igen pa med alt
tgjet, for det var
tid til at se pro-
duktionen.

¢ Rationel
vinduer tgrrer
ikke leengere selv
deres trae, da de
far det tgrt hjem
fra hovedsageligt
Sverige og Norge (traeet skal
vere tgrt til 12%).

® De far ca. 120 kubikme-
ter traee hjem hver dag.

* De hele pakker bliver sa
hgvlet, flaekket osv. Der kan
ca. tages 60 meter i minut-
tet.

¢ Der kan produceres ca.
60.000 meter profiler om
ugen.

® Derefter kommer det
over til limning, her er der
to former for lim:

® Den kolde lim, som er
hvid.

e Den varme lim, som er
ca. 70 grader.

® Derefter kommer varer-
ne over pa mellemlageret.

® Herefter bliver varerne
taget fra, og dem som skal
bruges, kommer over i
karmgade og rammegade,
hvor de pudses op og ord-
nes. Begge varer ordnes
pa samme made. Her kan
man tage 800 karme af pr.
skift, s de er klar og feer-
dige. Det er en robot, som
ordner dette. Her stemples
de ogsa, sa man kan finde
varen.

® Herefter bliver alle
varerne tjekket igennem
manuelt, om der er fejl, for
store knaster osv.

¢ Sa bliver vinduerne
samlet.

® Dernzst er de Klar til at
blive malet - fgrst far de en
grunding, herefter tgrrer

de, sa far de en lille mel-
lemslibning/tjekning, og til
sidst bliver de sa malet.

e Nu er vinduerne ved at
vere ferdige.

¢ Herefter far de beslag
og hindtag pa, og hvad
kunden ellers skulle gnske.

e Sa er de klar til at fa sat
glas i.

¢ Nu er vinduerne faktisk
feerdigproduceret og klar til
kunden.

® Man skal dog lige
teenke pa, at hvis ordren pa
vinduerne er bestilt, og der
er gaet én dag, kan man
ikke afbestille igen; man
kan simpelthen ikke finde
ordren igen, da vinduet er i
produktion.

e Rationel vinduer har
ogsa et lager, hvor de kan
lave meget specielle vin-
duer med bure osv. sa man
kan fa det, som man vil.

® Det tager ca. 17 dage at
lave et vindue fra start til
slut.

® Det meste af produkti-
on er ren ordreproduktion.

Det var en meget lang
dag ved Rationel vinduer,
for vi var alle meget trette,
men vi leerte en del, som
er godt at have med i baga-
gen.

Herefter gik turen til Fre-
dericia Banegard, efter en
rigtig god og laererig tur.

FUT siger tak til de tre refe-
renter.
Jens Pedersen, FUT.

Flere billeder fra DK
Elevturen kan ses pa
vores hjemmeside:
www.fut.dk

HUSK: FUT afholder
Elevtur til Sverige i
dagene 7.-9. marts
2005. Program og til-
melding pa side 15.
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Pa glatbane med FUT:

Kan jeg kgre bil..?

Som salger hos ivarsson korer jeg nasten 1100 km
om ugen, sd et glatbanekursus er jo bare spild af
tid, teenkte jeg! 'Jeg kan jo sagtens kgre bil'...

Heldigyvis fik FUT overtalt
mig til at deltage. Har FUT
mon ogsa kontakt til de
hgjere magter? Lgrdag d.
20. november var det -2 til
-b graders frost og pletvis
glatte veje. Seesonens fgrste
vinterdag var kommet. KI.
7:30 skarpt stillede jeg op
pa kgreteknisk anleg pa
Amager.

Forst fik vi en bid mor-
genbrgd og sa lidt teori
under MESTERLIG vej-
ledning af eks-rallykgrer
Henrik Kalat Pedersen. Vi
fik bl.a. et foredrag om vin-
terdaek.

Maske kan nogle huske
noget om et tv-indslag pa
TV2, som havde titlen 'som-
merdaek hele aret'. Det var
et indslag, som Henrik hav-
de veret med til at lave.

Tv-reporterens budskab i
indslaget var, at vinterdek
ikke havde nogen effekt.
Det viser sig, at vi seere
ikke fik hele sandheden
- eller rettere sagt: Der var
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SrorkotsEnhovem Korrtrknisio Aoy AYS

Tre af deltagerne pd glatfprekurset - fra venstre René Hansen, Robert Holm og

Claus Wiuff - for det gik lgs pa banen.

redigeret i indslaget, sa vi
ikke fik hele testen vist. Der
var tre biler med i forsgget,
som alle tre skulle lave ned-
bremsning pa bade tgr og
vad vej. Fgrste bil med som-
merdaek, anden bil med et
billigt vinterdek type Q og
sidste bil med et dyrere vin-
terdaek type T.
Bogstavkoderne har
noget med maksimal kgre-
hastighed at ggre:

P= max.hastighed 150
km/t, Q = 160, R =170,
S =180, T =190, U=200,
H=210 V=240 & Z over 240.

Ved en temperatur pa ca.
5 plusgrader har bilen med
vinterdaek type Q pa bade
vad og tgr vejbelaegning
samme bremseleengde som
sommerdakket. Vinterdaek-
ket type T havde ligeledes

samme bremselengde som

de to gvrige pa tgr vejbe-
legning, men pa VAD vej-
belegning havde det deri-
mod en klar bedre standsel-
@ngde. Det sidste testforsgg
var imidlertid redigeret veek
i tv-indslaget, sa konklusio-
nen blev, at sommerdak
var lige sd gode som vin-
terdek. Dette er imidlertid
ikke tilfeeldet — hvis man vel
at merke kgber de rigtige
vinterdaek!

Sa pa banen!

Na - nok om det. Jeg ma
sige, at det var en keempe
udfordring at afprgve sin
bil og egne granser pa 'sik-
ker grund'.

Man bliver desvaerre
slemt overrasket over, hvor
meget standseleengden bli-
ver forgget ved blot at gge
hastigheden med 10 km
mere i timen. Hvem har
ikke prgvet at kgre rundt
i byen med 60 km (ikke
mig, helt klart!) uden at
teenke over, at du pa vad
vej skal bruge 80 METER
for at stoppe - og det er
med vinterdak. Det er en
standseleengde, som svarer
til bredden af Radhusplad-
sen i Kgbenhavn. Ved 50
km/t er standseleengden
ca. b5 meter. Det er stadig-
vek langt — men alligevel
mange meter til forskel!

Jeg kan helt klart anbefa-
le alle som kgrer bil at tage
dette kursus. Jeg har selv
faet meget mere respekt for
hastigheden i trafikken. Nu
ved jeg, hvad det vil sige
at lave en katastrofened-
bremsning ved forskellige
hastigheder.

Et godt arrangement,
FUT!

Skrevet af  René Hansen.
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Farvel til hver anden

Det danske marked for vin-
duer deles i dag af mange
producenter, men fire virk-
somheder sidder pa 40-50
procent af markedet. De
fire er Velfac og Rationel
Vinduer, der begge ejes

af VKR-koncernen, samt
IdealCombi og Outline
Vinduer.

Herunder findes en
gruppe mellemstore pro-
ducenter og mellem 70 og
80 sma virksomheder, sa
branchen omfatter alt i alt
cirka 100 producenter, som
sidste ar skulle dele en sam-
let omseetning pa knap 3,7
milliarder kroner.

I ugefagbladet "Ingenig-
ren” kunne man forleden
leese en vurdering af Jgrgen
Jensen, som er partner i
Invisteringsfonden Dania
Capital. Han mener, at
ud af de 30-40 betydende
producenter i dag vil der
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vind

uesfabrik

Der sker en stadig konsolidering
blandt leverandgrer til bygge-
branchen. For et par dr siden var
plastvinduesbranchen igennem
fusioner, lukninger og sammen-
lgninger, og nu spdr fagfolk, at
halvdelen af de danske producen-
ter af traevinduer er lukket inden
for de naste fem-ti dr.

formentlig ikke veere 10 til-
bage om fem-ti ar.

Dania Capital, der kon-
trolleres af Realdania, har
lavet en analyse af vindu-
esbranchen. Vinduesmar-
kedet har oplevet en solid
vackst gennem flere ar, og

ifglge branchesammenslut-
ningen VSO er den sam-
lede omsztning steget 50
procent siden 1996, mens
eksporten i samme periode
er mere end fordoblet til
knap 600 millioner kroner
i 2003.

- Og sa leenge det gar
godt, er der ikke noget
stort behov for at ga sam-
men, siger Jgrgen Jensen.

Men behovet for sla sig
sammen ligger og lurer lige
om hjgrnet - af mindst tre
grunde:

Priskonkurrencen er
skerpet de seneste ar, fordi
der er overkapacitet pa
hele det vesteuropxiske
marked. - I en sadan situa-
tion er det de store produ-
center, som har volumen
og kan finansiere de ngd-
vendige investeringer i at
udvide, der setter kursen,
mener Jgrgen Jensen.

IdealCombi er landets
tredjestgrste vinduespro-
ducent og ejes af brgdrene
Henning og Bent Sggaard.
I regnskabséret 2002-03
havde IdealCombi en om-
seetning pa knap 280 mill.
kroner og sma 300 ansatte.
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- Den dag veksten begyn-
der at falde, vil det komme
til at ga rigtig sterkt. Jeg
vil bestemt ikke afvise, at vi
kunne vere interesseret i at
overtage nogle af de min-
dre producenter, og vi er
samaend ogsa blevet tilbudt
at kgbe flere. Men indtil
videre er det typisk faldet
pa prisen, siger Bent Sgga-
ard og peger pa den anden
store drivkraft for konso-
lidering: Generationsskiftet.

Problematisk
generationsskifte

Mange sma vinduespro-
ducenter, som typisk er
begyndt som tgmrer-sned-
kerforetninger, der har
udviklet en produktion af
vinduer til egne byggerier
og maske det lokale mar-
ked, er i dag ejet af folk,
der hastigt neermer sig
pensionsalderen. For disse
producenter er generati-
onsskiftet ofte et problem,
fortzeller Steen Hansen,

som i sit eget konsulentfir-
ma har radgivet flere vindu-
esproducenter om blandt
andet fusioner og strategisk
udvikling. Steen Hansen
har gennem mere end 35
ar beklaedt en rakke top-
poster i branchen og er en
af de personer, der i dag
har den bedste viden om
branchen.

- En del af de sma pro-
ducenter kommer til at

lukke, fordi der ikke star
en sgn parat til at tage over.
Og gor der, vil han ofte
ikke kunne fa forretning i
det. Spgrgsmalet er si, om
ejerne i stedet kan finde ud
af at ga sammen med andre
sma producenter om at
udvikle produktpaletten og
forene markedsfgringen,
siger Steen Hansen.

Nogle vinduesproducen-
ter forsgger i dag at adskille

sig fra konkurrenterne pa
parametre som kvalitet og
design. Men selvom der
efter en konsolidering vil
veere plads til nicheprodu-
center, som slar sig op pa
hgj kvalitet, er det svert for
disse vinduesproducenter
at ggre deres produkter til
noget specielt.

Mange af ejerne bag de
mindre vinduesproducen-
ter har desuden hgje for-
ventninger til, hvad deres
virksomhed er vaerd, da der
for mange er tale om en
del af deres pensionsop-
sparing’, og det kan vere
med til at bremse konsoli-
deringen i branchen.

En af de vinduesprodu-
center, der kan vere i fare-
zonen, er Jaegerspris Vin-
duet med sma 30 ansatte.
Virksomheden blev i 1943
startet som en almindelig
tgmrer-snedkerforetning og
er i dag ejet af grundlaeg-
gerens to sgnner, hvoraf

Jfortscettes neeste side

MONARPERM" 1000

NYHED! Undertagsklasse 2 — 20 ars produktgaranti

Monarperm 1000 anvendes péa tage med heeldning sterre end 15°.
Produktet er specielt velegnet til tage med udnyttet tagetage, parallel-
tage og lignende. Tagbeleegningen ber monteres hurtigst muligt og

senest inden for 3 maneder.

Kan ogsa anvendes under abne tagbekleedninger.

Monarperm 1000 bestér af en vandtaet, men samtidig diffusionsében

plastfilm, der pa oversiden er beskyttet af en UV-stabiliseret kunststof-

filt og pa& undersiden er belagt med en steerk og vandsugende kunst-
stoffilt.

Undertagsklasse 2

Monarperm 1000 er eeldningstestet for levetider pa min. 50 &r.

Leverandgr af den indre ro
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Icopal indestéar derfor for, at Monarperm 1000 kan anvendes som et
klasse 2 undertag, dvs. uden forbehold over for brug af bestemte

typer tagbelaegning.

20 ars produktgaranti

Vi ter ogsa skrive under pa kvaliteten.

Med Monarperm 1000 er du derfor sikret et kvalitetsprodukt og en
20 &rs produktgaranti, du kan stole pa. Garantien er ogsé geeldende
for vore evrige klasse 1 og 2 produkter: FastSafe,

Ico-board og Monarfol 500.

Vil du vide mere om, Monaperm 1000 og Icopal undertage, er du
velkommen til at besoge www.icopal.dk eller kontakte Icopals

Kundeservice pé tlf: 44 88 55 33.
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Sfortsat fra side 9:

fabrikant Mogens Hansen

er den ene. Han er enig i,

at en konsolidering i bran-
chen er pa vej:

- Vi kan ikke konkurrere
med de store pa prisen ale-
ne, og vi har ikke stgrrelsen
til selv at udvikle helt nye
produkttyper. Derfor forsg-
ger vi at finde andre nicher
som at arbejde meget i
hérdttre. Eller ved ikke
blot at szlge vinduerne til
kunden, men ogsa klare
montagen.

I 80'erne satsede Jaegers-
pris Vinduet kun pa pro-
duktion og stoppede med
at montere vinduer. I dag
har man etableret egen
montageafdeling igen, s
kunderne kan tilbydes en
totallgsning.

Mogens Hansen over-
tog sammen med sin bror
familiefirmaet i midten af
1980’erne. De vil gerne
bevare firmaets selvsten-
dighed - og i gvrigt er der
ingen oplagte virksomhe-
der i omradet at ga sam-
men med, forteller han.
Men begge brgdrene er
i dag oppe i 50’erne, og
ingen af bgrnene star parat
til at tage over.

- De har set, hvor meget
forzeldrene har knoklet,
sa de har allerede fundet
andre gresgange. Vi har
derfor forskellige tanker
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om, hvordan virksomheden
kan drives videre, siger
Mogens Hansen - uden dog
at ville lgfte slgret yderlige-
re for det generationsskifte,
der naturligt venter inden
for de neeste ti ar.

De modige arvinger
Der er dog bgrn i bran-
chen, som ikke er blevet
skreemt af se foraeldrene
knokle pa deres livsvaerk,
og som har valgt at ga i
forzeldrenes fodspor. En
af dem er Thomas Chri-
stiansen, i dag medejer og
direktgr for sine foraldres
virksomhed ET Vinduer og
Dgre ved Horsens. Ifglge
eksperter er ET Vinduer
og Dgre ogsa i farezonen.
Virksomheden er startet
i 1964 som en tgmrerfor-
retning, og har siden spe-
cialiseret sig i vinduespro-
duktion. Virksomheden har
i dag en omsztning pa ca.
36 mill og 40 ansatte.

Thomas Christiansens
holdning til ET’s fremtid
er, 'at der altid vil veere
plads til saidan nogle som
o0s. Vi szlger vores vinduer
og dgre pa kvalitet og leve-
ringssikkerhed. Desuden
har vi et bredt program,
hvor vi leverer knastfrie
kernetraesvinduer, mahogni
og trae/alu, som vi lige er
startet pa.’

Thomas Christiansen er
treelastuddannet hos HT

DEFTA, og som han siger:
- Med den baggrund var
det naturligt, at jeg i 1991
tog hjem og hjalp mine
forzeldre.

- Vi begyndte vores gene-
rationsskifte 1 2002, hvor
jeg kgbte 35% af ET Vindu-
er og Dgre Aps. Inden da

Thomas Christiansen, medejer af og
arving til ET Vinduer og Dgre.

havde mine forzldre opret-
tet et holdingselskab, som
gjorde, at jeg ikke skulle
lane sd mange penge. Her-
efter er det sa med at tjene
nogle penge i firmaet, sa
jeg pa sigt kan kgbe resten
af virksomheden, forteeller
Thomas Christiansen.

Traelastbranchens rolle i
fremtiden

Udover priskonkurrencens
pres og generationsskifte
kan ogsa de store traclast-
koncerner og entrepreng-
rer blive en medvirkende
kraft i oprydningen i vindu-
esbranchen.

Nordens stgrste trelast-
koncern, Danske Tralast,
offentliggjorde sidste ar en
plan om at reducere antal-
let af leverandgrer. Man vil
samle det arlige indkgb pa
11 milliarder kroner hos
kun cirka 500 leverandgrer,
mod over 1300 i dag. En
del af de mindre vindues-
producenter vil helt uvilkar-
ligt vaere blandt de 'fyrede’
leverandgrer til Danske
Treelast

De store entreprengr-
virksomheder er ligeledes
begyndt at centralisere
deres indkgb i forsgget pa
at forbedre indtjeningen,
lige som en kreds af min-
dre og mellemstore entre-
prengrer har samlet sig i
indkgbsforeningen Bygind
for derigennem at forgge
deres indkgbsvolumen og
ligeledes forbedre indtje-
ningen.

Som de gvrige tendenser
vil ogsa denne koste en del
sma vinduesproducenter
livet, mener Steen Johan-
sen og vurderer, at der ud
af de nuverende cirka 100
producenter hgjst vil vaere
20 tilbage om fem-ti ar.
Dertil de fgrnzevnte niche-
producenter.

Og han bakkes op af Jgr-
gen Jensen fra investerings-
fonden Dania Capital:

- Mange af de virksom-
heder, som har produceret
til lokale treelastmarkeder
eller til de stgrre entrepre-
ngrer, kommer i klemme.
Serligt de producenter,
som ikke kan praestere et
fuldt produktsortiment,
men maske kun én eller to
produkttyper.

Netop centraliseringen
hos de store indkgbere kan
meget vel blive startskuddet
til den leenge ventede kon-
solidering, mener Jgrgen
Jensen.

Kilde: Ingenigren Bygger:
top200 19.11.2004

Bearbejdning:
Peter Lenarth Landergren,
FUT.
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FUT

Personaleinfo

FUT

Personaleinfo
”lrkild Hansen - d 61' e r' G R A TI S I

Fri d 0 lf & Offentligger din virksomhedes nyansettelser, udnevnelser,
jubileer, runde fodselsdage og andre begivenheder, som du
vil dele med de ca. 1.500 FUT-medlemmer, som lzser dette

pr—— Bidstrup i

st en i Fridolf & Bidstrup, Rgnne, Denne nye service tilbydes uden omkostninger for dig.
har pr. 1. december 2004
ansat Torkild Hansen som

d anma rk salgschef. Jobannoncer

Torkild kommer fra en

Henrik Ottesen, 40, er stilling i forsikringsbran- Og husk - skal du sege nye medarbejdere, fir du ikke nogen
ansat som projektkonsulent  chen og har tidligere arbej- bedre spalteplads end i FUT-bladet. Her henvender du dig
hos steni danmark a.s., det indenfor vores branche. nemlig til de bedste fagfolk inden for trelastbranchen.
hvor han skal bearbejde I gvrigt har virksomheden
radgivere og forhandlere kunnet fejre to jubilarer: Jobannoncer indrykkes mod et mindre belgb.
pa Sjeelland. Den 1. december 2004

Henrik har mange ars fejrede John Marquart 25
virke i byggebranchen og ars jubileeum, og den 9. Henvendelse til:
er et kendt ansigt fra rad- februar 2005 kan Svend FUT v/ Johan Juul Larsen
giver-, traelast- og specielt Bendtsen ligeledes fejre 25 TIf. 40 73 48 66 - jjl@danogips.dk
treegulvsbranchen. ars anseettelse.

Treelastsaelger

- professionelle kunder

Til styrkelse af vort salg overfor professionelle kunder
soges en kompetent medarbejder til felgende arbejdsfunktioner:

e Indkgb, tilbudsgivning og internt salg

Lon og tiltraedelse efter aftale.

Kontakt Michael Thomassen for yderligere oplysninger,
evt. pa mail: mt@klbyg.dk

DRIVE-IN TRALAST * BYGGEFORUM * BYGGEMARKED
Kongelundsvej 364-376 - 2770 Kastrup - TIf. 3250 5506 - www.klbyg.dk

’| . KONGELUNDENS BYGGECENTER
.,r '.,.....
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Kina - status for FUTs stortur i september 2005:

Besgg Kina for

du handler

Vigtigt selv at have veeret i landet og

skabt sig personlige relationer, hvis man
skal klare sig i forretningsmiljoet i det

store land, mener Dansk Industri.

Af journalist
Lars Solberg

Kina har i snart mange ar
vaeret Asiens svar pa Klon-
dyke - mulighedernes land,
der lokker danske handels-
folk og virksomheder med
forfgrende lgfter om big
business. I dag er det dog
ikke bare et lykkeridder-
eventyr. Virksomhedsdrift,
indkgb og sourcing i Kina
har fundet en mere etab-
leret form, og i dag er det
et serigst forretningsom-
rade. Omkring 300 danske
virksomheder har allerede
etableret sig i det store
land, og mange flere gros-
sister, indkgbere og under-
leverandgrer aftager hver
dag masser af varer inden
for alle omrader.

Men trods den totalt
speedede kommercielle
udvikling i Kina med
en gkonomisk vaekst pa
omkring 10 procent om
aret, er Kina stadig pa
mange mader som en frem-
med planet i forhold til
det hjemlige erhvervsliv.
Der skal tages en raekke
forholdsregler, hvis man
gnsker at komme i gkono-
misk clinch med kinesere.

Dansk Industri (DI) har
gennem de senere dr fulgt
intenst med i udviklingen.
Organisationen har samlet
en del erfaring, som den
gerne vil give videre. Daniel
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Schleyer Schultz er business
development consultant i
DI med blandt andet Asien
som speciale.

Hans overordnede gode
rad til danskere, der gnsker
enten at drive forretning,
fa sin vare produceret pa
en fabrik eller kgbe ind i
det store land, er:

- Rejs derud! Det er
meget vigtigt, at danske
erhvervsfolk leerer at hand-
tere det at handle i Kina
og med kinesere. Det er
en evne, som enhver vil
kunne fa gavn af i fremti-
den. Kinas betydning vok-
ser hele tiden, sa landet er
sveert at komme uden om,
neaesten lige meget hvad
man beskeftiger sig med
inden for dansk erhvervsliv.
Og her er det meget afgg-
rende, at man selv kom-
mer ud og oplever landet
og den serlige kultur, der
er inden for handels- og
virksomhedsomradet. Selv-
folgelig er der en raekke
internationale konsulent-
firmaer, der kan handtere
disse muligheder for de
danske firmaer, hvis det
kun handler om et enkelt
produkt, som eksempelvis
skal bruges i en produk-
tionsmaskine. Men hvis det
er stgrre samhandel, er det
meget vigtigt, at man har
vist sig derovre og har ople-
vet hele den kommercielle
atmosfare.

Tre punkter

I forhold til det kinesiske
virksomhedsmiljg fremhze-
ver Daniel Schleyer Schultz
tre punkter, hvor det er
afggrende, at man ggr sit
hjemmearbejde og tager
sine forholdsregler. Det er
omgangsform, kvalitetskon-
trol og copyright.

Den fgrste handler om
det kulturelle aspekt, som
er milevidt fra, hvad vi ken-
der fra Vesteuropa.

- Den made, som vi driver
en virksomhed i Vesten

med vores omgangstone,
kan man ikke tage med sig

til Kina. Der skal udvises
ganske szrlige hensyn,
ellers kan selv en god for-
retning for begge parter
ende pa gulvet, siger han.

Fgrst og fremmest er det
vigtigt med gode personlige
relationer, forteller han.

- Det er meget vigtigt,
at der opstar en god kon-
takt til ngglepersoner i
den kinesiske virksomhed.
Derfor er det vigtigt, at
man selv tager derud. Og
det er afggrende, at der
er en konstant personlig
kontakt. Det nytter ikke, at
den adm. direktgr for den
danske virksomhed tager
derud og far en aftale, for
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Til efteraret 2005 kan
du komme med FUT

pa stortur til Kina.

Program og tilmelding
i na&ste nummer!

derefter at seette andre til
at varetage opgaven. Derfor
skal man valge en medar-
bejder, som har mulighed
for at bevare den naere
personlige kontakt til kine-
serne, siger han.

Hierarki

Endvidere er det ifglge
Daniel Schleyer Schultz vig-
tigt, at man opfgrer sig kor-
rekt i forhold til den asiati-
ske sociale omgangskodeks
og ikke mindst respekterer
det udpraegede hierarki,
der er i Kina.

- Man kritiserer ikke de
produkter, man far pro-
duceret, i et stgrre forum,
hvor kinesiske overordnede
og underordnede er sam-
men. Det vil medfgre, at de
overordnede taber ansigt.
Man kan godt kritisere pa
en lempelig made, men det
skal veere ansigt til ansigt
og ikke i plenum, forteller
han.

Daniel Schleyer Schultz
understreger, at hans rad
er meget generelle. De
gelder selvfglgelig ikke alle
vegne. I Sydkina i naerhe-
den af Hong Kong er man
mere vant til vesteuropaeisk
omgang og kan opfgre sig
mere pa den made.

Kvalitet og rettigheder
Det andet punkt handler
om kvaliteten pd de pro-
dukter, man kgber.

- Nar man aftaler en
stgrre ordre, far man typisk
et prgveeksemplar i meget
god kvalitet. Den fgrste
stgrre sending er sa lidt
darligere, men acceptabel.
Den neste levering kan
vere noget direkte mgg.
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Derfor er det meget vigtigt,
at man som kgber er med
hele vejen i processen,
siger han.

Der er dog internationale
firmaer, som har specialise-
ret sig i lokal kvalitetskon-
trol - eksempelvis firmaet
Global Industries, hvor der
bade er danskere og lokale
kinesere, som kan holde
gje med produktionen.

Det tredje og sidste punkt
er omradet med copyright
og IPR (Intellectual Proper-
ty Rights - rettigheden til
en produktionsform eller
knowhow).

- I Kina er det meget
sveert at fastholde sine ret-
tigheder. Vi har desvaerre
set flere eksempler pa,
at samarbejdet med en
kinesisk virksomhed ender
grundet uoverensstem-
melser, men den kinesiske
virksomhed bliver bare ved
med at producere produk-
terne og selger dem sa
til en anden kunde. Ogsa
selv om det er den danske
kunde, der har udviklet
konceptet og maske endda
har fiet en speciel maskine
transporteret til Kina. Man
skal overveje ngje, hvad
man skal have produceret
derovre og hvordan. Maske
er det bedre at bruge flere
underleverandgrer og sam-
le produktet et helt femte
sted, fortaeller han.

Kom over og se

S& man skal tage sine for-
holdsregler og lere etiket-
ten, inden man tager kon-
takt til de kinesiske produ-
center eller handelsmaend,
men det vigtigste er at
komme derover og opleve
det pa egen krop.

- Det er blevet meget let-
tere at drive forretning i
Kina. Systemerne er mere
fleksible og gennemskue-
lige. Men man skal ved
selvsyn se, hvordan tingene
foregar. Det gor fremtidige
forretninger med kineserne

meget lettere.
|

Et helt andet marked:

Kina er
ingen dans
pa roser

I godt to dr har Danske Traelast A/S
haft kontor i Beijing, men det krae-
ver stadig en stor indsats at indkobe
varerne og fd dem hjem til tiden.

Af journalist Lars Solberg

Godt nok ligner en af de
sidste kommunistiske regi-
mer i verden, Folkerepu-
blikken Kina, paradoksalt
nok et kapitalistisk paradis,
hvor selv turistskiltene pa
Den Himmelske Fredsplads
i Beijing er sponseret af
American Express, men
alligevel er landet endnu
langt fra den kommercielle
effektivitet, vi kender fra
Vesteuropa.

Det afholder dog ikke
indkgbere af byggevarer og
veerktgj at ga pa megashop-
ping i Kina. En af de store
opkgbere inden for omra-
det er Danske Treelast, der
med sine over 220 byg-
gemarkeder og traelaster
1 hele Norden har nok af
hylder at fylde.

Koncernen kgber pri-
meert varer til GDS-omra-
det, og det er bade varktgj
og byggevarer som presen-
ninger og andet. Almin-
delige byggematerialer til
det professionelle omrade
kabes ikke i Kina, da de er
for tunge at fi hjem.

Danske Treelast kgber ind
i hele verden, men Kina
har i snart mange ar veret

et af de foretrukne steder.
12002 besluttede de at
oprette deres eget kontor i
Beijing. Og i dag sidder der
fem mand i den kinesiske
hovedstad — to udstatione-
rede og tre lokale kinesere.
Jfortscettes neste side

Fakta om
Kina

Befolkningstal 2002:
1.284 mio.

Areal: 9.597.000 km?2
Valuta: Renmimbi.
BNP: USD 4,5 billion.
BNP per indbygger:
USD 994.

Realvaekst i BNP 2002:
8 procent.

Dansk vareeksport
2003: 4.986,4 mio. kr.
Dansk vareeksport
vaekst 2002: 17 procent.
Befolkning: 93 procent
Han-kinesere, resten
55 forskellige etniske
minoriteter.
Tidsforskel fra Dan-
mark: Plus syv timer.

Kilde: Udenrigsministeriet.
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Jfortsat fra side 13:

De har meget travlt, og der
bliver ikke mindre travlt,
forteeller Ole Mikael Jen-
sen, der er indkgbsdirektgr
i Dansk Treelast.

- I Kina er der omkring
1,3 milliarder indbyggere.
Det er et keempe land, som
oplever en voldsom vekst.
I de seneste ar er brutto-
nationalproduktet steget
med 10 procent hvert ar.
Sa det er et omrade, hvor
der udviklingsmaessigt sker
noget hele tiden, siger han.

Vanskeligheder

Men pa trods af, at der er
sket meget med Kina bare
i de to ar, Danske Treelast
har vaeret der med eget
kontor, er det ikke noget
let job kgbe ind i det store
land.

- Det er forbundet med
svaere problematikker at
handle ind i Kina. Inden
for byggematerialeomradet
1 Danmark er vi vant til, at
vi kan ringe den ene dag
og bestille en ordre, og s
er den hos os naste dag. |
Kina kan det ikke lade sig
gore. Nar vi skal kgbe nog-
le varer, skal de bestilles tre
maneder fgr, vi skal bruge
dem. Sa det kraever meget
grundig forberedelse og
planlaegning, hvis man skal
fa glaede af de billige kine-
siske produkter i Danmark,
forteeller han.

Gadehandler i aktion - et noget andet syn end herhjemme. Foto fra den gamle bydel i Shanghai.

Ole Mikael kan remse
en hel liste af omrader op,
hvor der er indbygget pro-
blemer.

Ud over planlegning
hedder de: disponering,
logistik, EU-godkendelser,
kvalitetskontrol, attester og
manualer.

- For at fa varerne igen-
nem de mange godkendel-
ser og systemer kraeves der
talmodighed og erfaring.
Og selv om vi efterhdnden
kender de fleste procedu-
rer, kan vi stadig fa sved pa
panden, siger indkgbsdirek-
tgren.

Stigende kvalitet
Til gengzeld glaeder Danske
Traelast sig over en stigende
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kvalitet pa de kinesiske pro-
dukter.

For i tiden tjekkede ind-
kgbere i Kina udelukkende
pris, men nu kigger de ogsa
efter kvalitet. Og i dag er
der noget at kigge efter,
mener Ole Mikael Jensen.

- Kvaliteten pa mange
produkter er relativ hgj. Vi
taler ikke om tysk hgjtauto-
matiseret produktion, men
den kinesiske knowhow og
produktionsteknologi har
forbedret sig betydeligt,
forteeller han og naevner,
at det i dag eksempelvis er
muligt at fi en rigtig kvali-
tetsboremaskine.

Men ikke alle virksom-
heder er fulgt med. En
stor del af den kinesiske
industri er stadig meget
primitiv.

- Kina er omkring 3.000
kilometer pa hver led,
og der findes alle mulige
virksomheder med vari-
erende effektivitet. Nogle
har udviklet sig, men der
er ogsa mange steder, hvor
man ser selv store pro-
duktioner, der minder om
dansk industri i 1950’erne.
De ansatte star ved en gam-
meldags stansemaskine, og
der er intet samleband, da
arbejdskraften er sa billig,
siger han.

S& Kina er en blandet
landhandel, og det kan

gore livet besvaerligt for
indkgberne.

- Det er problematisk,
at standarden svinger sa
meget. Det kan veere sveert
at udveelge den helt rigtige
producent, og det er ikke
let at styre kvaliteten pa
produkterne i den ordre,
man har afgivet. Derfor er
det vigtigt at veere til stede
i landet og skabe sig et net-
veerk, fortaeller Ole Mikael
Jensen.

Sa Danske Treelast’s
import fra Kina bliver
bestemt ikke mindre.

0Ogsa andre markeder

Men selv om Ole Mikael
Jensen forventer vakst i
importen fra Kina, skal
Danske Trzelast ogsa handle
ind andre steder. Den kom-
mercielle opdagelsesrejse
stopper ikke ved Kina og
Asien.

- Pa grund af globaliserin-
gen er hele verden blevet
et potentielt indkgbssted,
og det gelder om at vaere
fleksibel og opmaerksom,
nar vi kgber ind. Vi har
blandt andet netop handlet
i Sydafrika, sa der dukker
hele tiden nye interessante
markeder op, siger ind-
kgbsdirektgren.
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Arets helt store ’Elev-Event’:

Elevtur Sverige

Husk at tilmelde jeres elever — lad dem

ikke ga glip af denne oplevelse!

Sa er programmet til en af
arets helt store elev-events
Kklar. Elevtur Sverige.

For 37. gang skal vi igen
en tur over POresund. Vi
skal besgge spendende
virksomheder, som alle
leverer varer til den danske
byggeindustri. Vi skal ogsa
besgge to savvaerker, samt
i skoven for at se moderne
treefeeldningsmetoder, sa
vi far en god forstaelse for
traeets vej fra skoven til
feerdigt pakketree — Klar til
afsendelse til Danmark.

Er du elev - eller maske
nyudlert treelastekspedi-
ent. som ikke lige naede
turen sidste ar - har du nu
chancen for at tilmelde dig
en lererig, spendende,
hyggelig og selskabelig tur
sammen med elever fra
branchen. En tur, som du
senere vil kunne tenke til-
bage pa med gode minder.

Turen finder sted i dage-
ne 7.-9. marts 2005.

1.dag - mandag den

7. marts

Traditionen tro mgdes vi
under uret pa Kgbenhavns
Hovedbanegard. Bussen
afgar kl. 07:00 PRECIS.

Turens fgrste besgg er
hos Swedoor i Astorp.

Her besgger vi den stgrste
fabrik i Vest-Wood regi.

I Astorp produceres
bade indvendige celle- og
formpressede dgre samt
de mere end 80 forskellige
yderdgre, som vi kender
fra det store Swedoor/Kils-
gaard program. Her er
mere 75.000 m? produktion
samt lager under tag, og

FUT medlemsblad - Nr. 1 - 2005

Elevturen byder pd besgg med hgjt fagligt indhold - men som det ses af det indsatte billede, er der ogsa tid til det sociale...

Billederne er fra Elevtur Sverige 2004.

man beskeftiger ca. 500
mennesker i dette enorme
anlaeg.

Den samlede produktion
lyder arligt pa 630.000
indvendige dgre, og hertil
kommer godt 67.000 yder-
dgre.

Efter et par speendende
timer hos Swedoor vil vi
kgre videre til vores neaste
vert — Tarkett i Hannaskog.

Vi skal her besgge ver-
dens stgrste lamelgulvfa-
brik. P4 denne fabrik laves
stgrstedelen af det store
samt meget brede Tarkett
program, som vi alle benyt-
ter i dagligdagen. Vi far
her en dybere indsigt i den
nyeste udvikling inden for
3-lags lameltraegulve, samt
de nyeste lasesystemer
- Ultraloc og Combiloc. Vi
runder ogsa alle de forskel-
lige topbehandliger, som

SWEDOOR

7~

TARKETT

VIDA TIMBER

L3

gulvene kan have fiet for
de forlader fabrikken, hvor
de sa end skal hen i verden.

Efter vores besgg hos Tar-
kett vil vi sidst pa eftermid-
dagen kgre til Vaxjo, hvor
vi overnatter pa Quality
Hotel.

2. dag - tirsdag den
8. marts
Efter en god nats sgvn og
et godt morgenbord er vi
nu igen tanket op til nye
udfordringer. Vi skal pa
andendagen rigtig ud i sko-
ven. I samarbejde med Jens
Kruuse & Co. skal vi besgge
Vida Group, som er en af
Sveriges stgrste privatejede
savveerksgrupper. Vida
Group bestar af otte savvaer-
ker og beskeftiger ca. 590
personer.

Vi starter dagen med at

BENDERS TAGSTEN

kgre til Vislanda, hvor vi
skal besgge savverket Vida
Timber. Her vil vi {4 en
grundig rundvisning pa og
forklaring om savverkets
forskellige funktioner. Vi
vil bl.a. i mulighed for at
se spertrasproduktion og
fingerskarvningsanleeg samt
tagleegte- og regleproduk-
tion.

Sidst pa formiddagen
kgrer vi videre mod Boras.
Her skal vi besgge Borg-
stena Timber, det tidligere
Andersson Sag. Undervejs
pa ruten ggr vi hold i sko-
ven, hvor vi skal se, hvor-
dan moderne skovmaskiner
fungerer.

I Borgstena vil vi ligeledes
fa en rundvisning pa sav-
verket. Her vil vi kunne se,
hvordan man bl.a. skaerer

Jfortscettes neste side
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Elevtur til
Sverige
fortsal fra side 15:

sidebraedder. Ligeledes vil

vi fa mulighed for at se et

trykimpragneringsverk.
Efter dagens sidste besgg

kgrer vi til Skévde, hvor

vi overnatter pa Scandic

Hotel Billingen.

3. dag - onsdag den
9. marts
Onsdag er det BMC i
Alborg, som er vores vart.
Vi skal en tur til Edsvara,
hvor Benders Tagsten har
deres hovedkontor.
Koncernen Benders er
pa kun 40 ar vokset til en
Skandinavens st@rste tag-
stensproducenter. De har
fabrikker i bade Sverige,
Tyskland og Grakenland.
Vi vil her f4 mulighed for
at se hele produktionen at
tagsten. Benders familien
ejer samtidig et af Sveriges
stgrste og mest anerkendte
hestestutterier (Stutteri
Palema), som ligger lige
ved siden af hovedkontoret.
Sa mon ikke vi ogsa lige far

Jeg gnsker at deltage i
Elevtur 2005 til
Sverige.

Q @nsker erhvervsrej-
seforsikring (kr. 165,-)

A

lov at kikke pd nogle af Sve-
riges dyreste travheste!
Efter vores besgg pa hos
Benders gar turen syd-
over mod Helsingborg og
Kgbenhavns Hovedbane-
gard, hvor vi forventer at
ankomme klokken 17:00.

Praktiske oplysninger
Rejsen tilbydes igen i ar til
den lave pris af kr. 595,00
pr. person. Denne pris er
kun mulig via gkonomisk
hjelp fra FUT-fonden.

Prisen inkluderer bus-
transport fra Kgbenhavns
Hovedbanegard, to over-
natninger i dobbeltverelse
samt mad fra frokost man-
dag til og med frokost ons-
dag (ekskl. drikkevarer).

Bindende tilmelding skal
— sammen med en check
pa kr. 595,00 stilet til FUT
—veere FUT i haende senest
mandag den 14. februar
2005.

Tilleeg for enkeltvaerelse i
to neaetter kr. 400,00.

Navn:

Da turen er at betragte
som en erhvervsrejse, sa
gaelder det gule sygesik-
ringsbevis tkke. Tjek derfor,
om din arbejdsgiver har en
rejseforsikring. Hvis ikke
det er tilfeeldet, kan denne
tegnes separat. Husk at
krydse af pa tilmeldingen,
safremt du gnsker at tegne
erhvervsrejseforsikring.
Pris kr. 165,00 (europai-
ske basisdeekning for unge
under 35 ar).

Husk ligeledes at oplyse
CPR-nummer ved tegning
af erhvervsrejseforsikring.

Du vil modtage bekraef-
telse pa din tilmelding samt
program og deltagerliste
umiddelbart efter tilmel-
dingsfristen.

Vi glaeder os til at se jer.

Skulle der vere evt.
spgrgsmal vedr. turen, er
I meget velkommen til at
kontakte en af undertegne-
de (se tif.nr. etc. pa side 2).

FUT v/

Sgren Anthonsen
Claus Wiuff Petersen
Sgren Bendix

ilmeldingskupon...

Elevtur Sverige 2005

HUSK - KUN EEN TILMELDING PR. KUPON!

STED & DATO

Sverige fra mandag den 7. marts til
onsdag den 9. marts 2005.

MALGRUPPE

FUT-elever som gnsker en l&rerig
oplevelse. En oplevelse fra din elevtid,
som du aldrig glemmer. Et 'must' for
2. ars elever, men 1. ars elever er ogsa
meget velkomne.

FORMAL

At give branchens elever et indblik

i bl.a. skovdrift, savvaerksdrift samt
produktion af byggematerialer. Hertil
kommer det sociale element, med
samvar med andre af branchens
unge.

PRIS

595, kr. pr. deltager + evt. tilleegspris
for erhvervsrejseforsikring og enkelt-
varelse. Den lave pris skyldes et
betragteligt tilskud fra FUT-fonden.

LINKS

www.swedoor.dk
www.tarkett-sommer.com/danmark
www.vida.se

www.scandic.se
www.choicehotels.se
www.benders.se
www.bmc-danmark.dk

CPR-nr.

0 @nsker enkeltvae-
relse (kr. 400,-)

Tilmelding vedlagt check
pa belgbet sendes til:

FUT v/TUN, Egebakgard
Egebaekvej 98,
2850 Naerum

16

Att.: Marianne Mouritzen

Adresse:

Postnr.: By:

Medlemsnr.: _11065- HUSK MEDLEMSNR.!
SE DIT MEDLEMSNUMMER PA BAGSIDEN AF BLADET..!

Firmanavn: TIf.:

s Evt. emailadresse:

SIDSTE FRIST FOR TILMELDING ER 14. FEBRUAR 2005!

FUT medlemsblad - Nr. 1 - 2005



Udenlands
rejse-guide

FUT og TUN er gaet sam-
men om et projekt om en
‘udenlands rejse-guide’ til
de unge i branchen.

Det er TUNs og FUTs
gnske og mal at ggre det
muligt for flere elever og
udlerte i branchen at kom-
me til udlandet og samle
erfaring.

Malet er at oprette en
hjemmeside med praktiske
oplysninger sa som hvor
man kan tage hen, hvilke
forhold man skal tage hgj-
de for, hvor der kan sgges
legater etc.

Det er ogsa gnsket at lave
info-mgder, hvor interes-
serede kan mgdes med
folk, der allerede har veret

i udlandet. Beskrivelser og
anekdoter fra folk, som selv
har veret af sted, er som
regel den bedste informa-
tion, man kan fa.

Desuden vil denne guide
indeholde oplysninger om
de fonde under FUT og
TUN, hvorfra det er muligt
at sgge om rejselegater og
dermed gkonomisk stgtte
til opholdet.

Kort sagt: TUN og FUT
gnsker at skabe en check-
liste til de af branchens
medarbejdere, der gnsker
at komme udenlands, men
som ikke rigtig ved, hvor de
skal begynde eller slutte.

Den feerdige guide vil
kunne ses pa www.fut.dk.

Kontingent 2005

Vi er startet pa et nyt ar, og det er derfor igen
tid til at betale kontingent til FUT.
Kontingentet for 2005 er kr. 295, og giro-
kort er udsendt.
Stgt op om din forening og alle de gode
tilbud, den giver dig. Skynd dig at betale dit
kontingent!

FUTs nye sekretariat:

Hvordan er det gaet?

Det er nu efterhanden tre maneder siden FUT fik sekreta-
riat hos TUN, og alt er kommet pa plads.
FUTs kontaktperson hos TUN, Marianne Mouritzen,
fgler, at medlemmer tager det som den naturligste ting,
at de kan ringe til sekretariatet - og det kan man jo kun se
som en blastempling af aftalen.
Marianne Mouritzen.

Walter Jessen gruppen sgger

Salgsmedarbejdere

for vore ekspanderende salgsafdelinger

Stillingerne omfatter opsggende salg, ordremodtagelse,
tilbudsgivning, forhandling med leverandgrer i kgbssitua-
tionen samt edb-registrering i Aspect/4.

Du vil indga i et yderst velfungerende team af arbejds-
kolleger, og for den rette person er det et job med gode
fremtidsmuligheder.

God Ign efter kvalifikationer.

Tiltreedelse: Efter naermere aftale.

Skriftlig ansggning mrk. Salgsmedarbejder.

Kontaktperson: Salgsdirektgr Michael Arent.

Walter Jessen A/S - Sdr. Ringvej 27 - 2605 Brgndby
4396 1114 - www.wj.dk

2 walter jessen gruppen
- dekker hele Ostdanmark ¢& Bornholm

2 holten lange

2 walter jessen

KARLSLUNDE

2 karlslunde trzelast

RINGSTED

2 holten lange 2 holten lange

[CITTZHSOM KUNDE | WALTER JESSEN GRUPPEN fir du
nu mulighed for, pa dine szdvanlige gode betingelser,
at handle i 6 sterke vitksomheder, der er god placeret i
hele @stDanmark.

2 walter jessen Sdr. Ringvej 27, 2605 Brondby - Telefon 43 96 11 14 - Telefax 43 96 10 52

5 karlslunde traelast  Motorgangen 1-5, 2690 Karlslunde - Telefon 46 15 20 91 - Telefax 46 15 24 99
A tune trae Industrisvinget 1-5, Tune, 4000 Roskilde - Telefon 46 16 24 00 - Telefax 46 13 89 76
A holten lange Mellem Broerne 10, 4100 Ringsted - Telefon 57 61 00 50 - Telefax 57 67 01 81
A holten lange @rnumvej 10, 4220 Korsor - Telefon 58 37 00 13 - Telefax 58 37 00 30

2 holten lange Industrivangen 1, 4550 Asnas - Telefon 59 65 22 07 - Telefax 59 62 87 07

Tilbud er geldende i november - december 2004 sa

r 2005. Alle priser er ex

der fragefit leveret pi Sjelland og brofaste oer, excl

broafgife, ved kob for min. kr. 2000,- excl. moms, s er navnt. Mellemsalg forbehold, eller si lenge lager haves. Forbehold for trykfjl

FUT medlemsblad - Nr. 1 - 2005
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Havnedag med
Stora Enso Trae A/S

V'samarbejde med
Stora Enso Tree og
Fredericia Ship-
ping arrangerer
FUT en havne-
dag mandag den
18. april 2005.

STORAENSO)

PROGRAM

KI. 9.00-9.30:
Kom og opleyv, hvordan et Velkomst v/direktgr Jesper Hansen og salgschef
skib fyldt med trzelast bliver Bo Louring, Stora Enso Tra A/S, og FUT.

tgmt. - Hvorfor er vi her i Fredericia?
Dagen henvender sig til - Hvem er Stora Enso Trae A/S

alle i treelasten. Om du er - Hvor kommer traeet fra?

elev, nyudlert, forvalter

eller treelastindkgber - eller

bare har et gnske om at fa KI. 9.30-10.45:

en bedre forstaelse for hele Salgschef Bo Louring:

logistikken bag traelastens - Nyheder fra Stora Enso Trze A/S

vej fra savvaerket ud til jeres - Treelast generelt

treelast - sa er her den helt

rigtige lejlighed til at fa et

indblik pa helt naert hold.
Samtidig vil vi krydre

dagen med en masse faglig

snak om traelast og treelast- Kl. 11.30-12.30:

sorteringer, sa skynd dig at Frokost med afsluttende konkurrence.

melde dig til!

- Hvad har vi pa treelastprogrammet her i dag?

Kl. 10.45-11.30:

samt evt. besgg pa skibet.

Ovenstaende FUT-
medlem @nsker at
deltage i: 'Havnedag'
18. april 2005.

HUSK - KUN EEN TILMELDING PR. KUPON!

Navn:

Rundvisning i trelastterminal og trelastudlosning,

ilmeldingskupon...

STED OG DATO

Fredericia Shipping

Mgllebugtvej 5
7000 Fredericia ﬁ'

Mandag den 18. april 2005
kL. 9.00-12.30

MALGRUPPE

Alle aktive FUT-medlemmer som
gnsker at fa en bedre forstaelse for
logistikken bag traet.

PRIS

Arrangementet er gratis.

INFORMATION

Sgren Bendix, tlf. 70 25 19 14.

Havnedag - Stora Enso Tra A/S

Adresse:

Postnr.: By:

Medlemsnr.: _11065-

HUSK MEDLEMSNR.!

SE DIT MEDLEMSNUMMER PA BAGSIDEN AF BLADET..!

Tilmelding pa

Att.: Marianne Mouritzen

18

www.fut.dk, fax 4580 7887 | Firmanavn: TIf.:
eller pr. post til:

FUT v/TUN, Egebaekgard, | Evt. emailadresse:

Egebazkvej 98,

2850 Naerum

SIDSTE FRIST FOR TILMELDING ER 7. MARTS 2005!

FUT medlemsblad - Nr. 1 - 2005



ivarcem® belgeplader
- kvalitet pd toppen

A A M ivarcem® P3:

Smébelge profil til tage, facader, balkoner, legehuse m.v.

wrr - ivarcem® P5:
- Bolgeplader til renovering eller tilbygning med samme profil i
naturgra og farve sortbla.

B ivarcem® P6R:

Profil i farverne lysegra, sortbld, teglred, redbrun, mocca samt i
natur-gra. Mange forskellige leengder.

M ivarcem® P9R:

[ e e g I I P Bolgeplader til renovering eller tilbygning med samme profil i
naturgra og farverne teglred, redbrun og mocca.

B ivarcem® PRO-9/R:

Er det okonomiske sikre profil til bl.a. landbrugs- og industribyg-
geri i naturgra og farverne sortbla og lysegra. Profilet der daekker
20% mere og vaegten er under 20 kg. pr. plade.

:

&
Ivarsson m

R-udgave med indstebte polypropylen band. Dermed opfyldes kravene til tagelementers styrke mod gennemtredning.

Markedets bredeste sortiment i fibercement belgeplader ivarsson & Co. A/S

Kometvej 26 - 6230 Radekro
ivarsson leverer brandsikre byggeplader, tagprodukter TIf. 73 66 19 99 - Fax: 74 66 10 20
og facadeplader til solidt, dansk byggeri. www.ivarsson.dk - Mail: info@ivarsson.dk

BASIS 4

Mindre cementforbrug og holdbare betonlgsninger...

AALBORG CEMENT® er hgjstyrkecement.

o o e Det sikrer dig den fornadne styrke i belastede {
: . betonkonstruktioner. \
P ‘P,. AALBORG CEMENT® betyder ogsa, at du op- AAL G
d. . j 4 =

B10-MARKETING

nar en cementbesparelse pa mindst 30%, end CEMENT®
hvis der anvendes lavstyrkecement. Sa er du Aalborg Portland A/S
ogsa fri for at slaebe sd mange saskke... www.aalborg-portland.dk

FUT medlemsblad - Nr. 1 - 2005
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Magasinpost - B &) POST
P P DANMARK
FUT

c/o Traelasthandlerunionen
Egebackgard, Egebaskvej 98
2850 Neerum Returneres ved varig adressesendring

Icopal’ 2 A
Tgsgrg ’gppen w I SA ﬁg\aﬁ

CEM

ANNONC@R-HOLDET BAG FUT-BLADET!

' - 1
IVArsSSON MW | T/ sWEDOOR-KILSGAARD

o 9~ NOZ7OPAN

Dansk Eternit: NOVOPAN TRAINDUSTRI AS

- FUT AKTIVITETSOVERSIGT -

ARRANGEMENT DATO DEADLINE KONTAKT
. 07.03.2005- Sgren Bendix
Elevtur Sverige 09.03.2005 14.02.2005 i

Sgren Bendix

Havnedag i Fredericia 18.04.2005 07.03.2005 TIf. 70 25 19 14

FUTs bestyrelse arbejder allerede nu pa foelgende spaendede arrangementer:

Stortur til Kina - Rally-dag - Besgg hos TV/Midt-Vest
'Iron-man for treemand' - stal i byggeriet
Besgg i det nyopfarte Horsens Statsfangsel
Det nye Bygningsreglement - Generalforsamling hos ivarsson

Ansvarshavende redaktgr: Johan Juul Larsen. Produktion: Odsgard A/S. Oplag: 1.900 eks.
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