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onkurrenceloven

- hvilke samhandelsaftaler og rabatordninger
ma man indga? ...las side 6




Kare medlem!

Sd er vi igen tilbage efter ferien, en forhdbentlig veloverstdet ferie, og er
nu friske og veloplagte til at tage fat pa ny.

Mens der har veeret ferie i det meste af byggebranchen, har der veeret
stor aktivitet pa et andet marked, nemlig aktiemarkedet. Der har veeret
et drastisk fald i aktiekurserne, og KFX-ndekset har vceret nede pa
samme niveau som lige efter “11. september”.

Hvordan det kan pdvirke byggebranchen, kan vi jo kun gisne om, men
der har veeret signaler i markedet om, at usikkerheden pa aktiemarkedet
har gjort det mere interessant/sikkert at kpbe obligationer, og ved en
storre aktivitet pd obligationsmarkedet vil der veere mulighed for at fast-
holde den nuvcerende lave rente - og derved eventuelt opnd en stgrre
interesse for byggeri, i hvert fald i den private sektor:

Sd i troen og hdbet pd et travlt efterdr arbejder vi ogsd i FUT med
mange aktiviteter, blandt andet vores mellemtur til Baltikum. Der er til-
melding i dette blad (side 10), sd du kan stadig nd at komme med; vi ser
frem til en god tur med mange af vore medlemmer som deltagere.

Sussi Gustafson
Formand
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Den 7. maj 2002 var det igen tid til FUT’s
traelastdag, som i ar kun blev gennemfort
i Jylland — hos DLH i Hedensted.

De 12 deltagere, primzert
elever, blev pa kompetent
vis fgrt ind i treelastens og
pladeverdenens spzendende
og lererige univers.

Efter teori om krydsfinér
og pladematerialer var der
rundvisning pa det kempe-
store lager, og efter nogle
velfortjente pizzaer var der
forst lidt teori om treelast,
inden dagens spendende
opgave kunne lgses.

Opgaven bestod selviglge-
lig i treesortering, som altid
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er en udfordring, men
FUT’s udsendte matte kon-

statere, at der er elever 1
branchen, som har mere
styr pa det end selv garvede
branchefolk. Trasortering
kan, men skal ikke diskute-
res,

Det var synd, at ikke flere
af branchens elever fik
mulighed for at deltage i
denne givende branchedag.

Til slut en stor tak til
DLH for en bade god og
leererig trelastdag.

Fabrikant
Svend O. Eskildsens
mindefond

uddeler igen legatportioner

Fondens formal
er at virke til gavn for unge under
uddannelse indenfor branchen

TRAELAST OG BYGNINGSARTIKLER

Endvidere er det fondens formal
at yde stgtte til treebranchens aktive
arbejde for udbredelse af treeets
anvendelse i samfundet.

Ansggning om legatportioner snarest.
Ansggning stiles til:

B. E. PROFILER A/S .
Sylbaekvej 10, Postbox 2404, 8230 Abyhgj
Att. hr. Finn Wollerup




FUT medlemsanalyse

FUT har i foraret brugt en del tid pa at fa foretaget en medlemsanalyse,

blandt andet for at vi i FUT ogsa fremover kan vare en attraktiv forening for
medlemmerne. Vi vil i denne lille artikel prove at saette medlemmerne ind i
analysens formal, gennemfgrelse og udfald.

Undersggelsens formal
Formalet med underspgel-
sen var at identificere,
hvad der atholder FUT s
medlemmer i at deltage i
diverse arrangementer i
Igbet af aret. Herunder
hvilke muligheder med-
lemmerne har for at delta-
ge i arrangementerne,
hvorfor de er medlemmer
af foreningen og hvad de
synes om FUT bladet. End-
videre var det malet, at fa
medlemmerne til at fremsi-
ge mulige gnsker til, hvad
foreningen kan tilbyde
dem i fremtiden.

Gennemfgrelse af
undersggelsen

Junior Consult har 1 samar-
bejde med FUT"s bestyrel-
se udarbejdet et spprgeske-
ma, der danner ramme for
undersggelsen. Junior
Consult har endvidere
stact for den praktiske gen-
nemfgrelse al underspgel-
sen. Indsamlingen af data
er foretageti uge 14 og
uge 15, 2002.

210 respondenter ud af
FUT’s medlemsdatabase er
blevet tilfzeldigt udtrukket.
Disse blev alle kontaktet og
der er i alt blevet gennem-
fert 117 interviews. Der var
saledes medlemmer, som
ikke gnskede at deltage i
undersggelsen, samt perso-
ner, som pa trods af genta-
gende torsgg, ikke kunne
treeffes.

Undersggelsens resultat
Da vi ikke kan bringe hele
undersggelsen, har vi valgt
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at bringe dette "Executive
Summary” direkte som det
eri rapportcn:

>> Neerveerende rapport
omfatter en undersggelse af
Foreningen for unge treelasi-
folks, FUT, holdninger til for-
eningen. Undersggelsen er
baseret pd 1 alt 117 respon-
denter; som der blev taget tele-
fonisk kontakt til.
Undersggelsens respondenter
bestdr primeert af meend, da
der er 93 % af disse og kun
7% er kvinder: Der er en

Jjeevn fordeling af alder og

bopeel blandt respondenterne
og lidt mere end halvdelen
har personaleansvar. Ca.
halvdelen har ikke deltaget i
arrangementer det seneste ar.
Respondenterne deler sig end-
videre ved at 28 % er ansalte
hos leverandgrer og hele 72 %
er ansatte hos forhandlere.
Langt strstedelen, ca. 70%,
af respondenterne er uenige i,
at de er tilmeldt FUT pd
grund af automatisk tilmel-
ding, ligesom ca. 55% er
uenige 1, at de er medlemmer
pa grund af det sociale ned-
veerk i foreningen. Knap 50 %
af respondenterne er enige i,
at de er medlemmer for at
modtage FUT bladet, og kun
godt og vel 30 % er medlem-
mer pga. arrangementerne.
Der er stor uemighed 1, at
indholdet af arrangementer-
ne generelt er uinteressant, at
kvaliteten af arrangementer-
ne er for lav, samt at arran-
gementerne primeert er for
elever: Ca. 60% af respon-
denterne er uenige i foprneuvn-
te udsagn. Der er en tendens
til, at jo flere arrangementer
man har deltaget i, jo mere

Haldningsundersagelse

R —

blandt medlemmerne af FUT

Junior Consult

Foreningen for unge traelas!

—_—

tilbgjelig er man til at veere
uenig i, at indholdet af disse
er winteressant. Der er endvi-
dere en tendens til, at flere
deltager i arrangementerne,
nar de har en leder, der
opfordrer til det.

Neesten 70% af responden-
terne betragter ikke FUT bla-
det som en reklame, og mere
end halvdelen er uenige i, at
bladet har for lidt fagligt ind-
hold. Mere end halvdelen
synes endvidere, at bladet
bringer nogle spcendende

artikler<<

Vivil i FUT’s bestyrelse,
pi det nzestkommende
bestyrelsesmade, fastlegge
vores strategi for de naeste
ar. Vi har i denne analyse
bade faet bekrzftet og
afkreftet nogle forskellige
forhold, som vi tidligere
har arbejdet ud fra. Som et

tollc | Maj 2002
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enkelt eksempel kan pape-
ges det forhold, at der er
flere der deltager i arran-
gementerne, nar de har en
leder, der opfordrer til det
- altsa er det vaesentligt, at
vi har disses accept af
FUT’s arrangementer.
Analysen har dog mest
bekraftet, at der arbejdes
med og pa de rigtige omra-
der, og at der derfor ikke
vil ske store omveeltninger i
foreningen - medlemmer-
ne er generelt tilfredse
med deres forening.

Sidst men ikke mindst vil
vi fra FUT’s bestyrelse sige
tak for den gode ophak-
ning der har veret
omkring analysen og besva-
relserne. Vi har fiet et
godt underlag for de nzeste
ars arbejde, som vi nu kan
malrette helt til vores med-
lemmer.
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P& banen med -
hurtig vej til viden..

AALBORG CEMENT?® er sikkerhed for, at den nyeste viden er til radig-
hed. Via hjemmeside, video-instruktion og Cement & Beton handbogen
er du og dine kunder sikker pa en faglig og kompetent opbakning fra
Aalborg Portland.

Team AALBORG CEMENT® hjeelper i pit’en

Bag AALBORG CEMENT?® er et team af kompetente medarbejdere
parat i pole position” — klar til at give dig den bedste behandling. Et
team, der er "kareklar” og trimmet til at gere sit yderste for hjeelpe med
e Teknisk back-up, sa du far klar besked

e Radgivning pa byggepladsen, nar der kaldes pa os

.
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Konkurrenceloven

- hvilke samhandelsaftaler og rabatordninger ma man indga?

Det er i en raekke danske
og udenlandske rapporter
blevet papeget, at prisni-
veauet pa byggematerialer i
Danmark ligger veaesentligt
over prisniveauet i andre
lande, som vi normalt sam-
menligner os med.
Konkurrencestyrelsen
har pa baggrund heraf i
den seneste tid haft pget
fokus pa konkurrencefor-
holdene i byggemateriale-
branchen. Dette har bety-
det, at Konkurrencestyrel-
sen har foretaget en rackke
tiltag, herunder indledt
sager mod flere virksomhe-
der og foreninger inden
for byggematerialebran-

chen. Det ma forventes, at
disse tiltag vil fortsatte.

Inden Konkurrencesty-
relsens kikkert rettes mod
din virksomhed, kan det
derfor veere en god ide, at
overveje om de aftaler,
som virksomheden indgér -
eller har indgaet - er i over-
ensstemmelse med konkur-
rencelovens regler.

I det fglgende gives en
kort overordnet gennem-
gang af konkurrencelovens
regler seerligt i relation til
vertikale samhandelsaftaler
- dvs, aftaler mellem en
leverandgr og en forhand-
ler/kunde - inden for byg-
gematerialebranchen.

| Annette Holst,
aduvokat.

Tirsdag den 30. april 2002 havde 34 FUT ere
den store forngjelse at deltage i arrangementet
“Ingen rabat — ingen bonus!”.

Vores foredragsholder var -

advokat Annette Holst,
som gjorde et fantastisk
velkvalificeret arbejde
med at fortelle om den
nye konkurrencelov.
Arrangementet blev
kun aftholdt gst for Store-
bzelt, og vi har siden faet
mange henvendels?r om

atholdelse af et lignende
arrangement vest for Sto-
rebeelt.

Indtil vi er sd heldige
igen at kunne treckke pa
Annette Holst, kan du
lzese fplgende let forstae-
lige tortolkning af emnet,
skrevet specielt til FUT af
netop Annette Holst.

1. Hvem gelder
konkurrenceloven for?
Konkurrenceloven gzalder
som udgangspunkt for alle
virksomheder og sammen-
slutninger af virksomheder
— offentlige som private.

Konkurrenceloven gzl-
der i forholdet mellem to
eller flere erhvervsvirksom-
heder. Lovens regler omfat-
ter saledes ikke forholdet
mellem en erhvervsvirksom-
hed og en forbruger. Dvs.
byggemarkeders salg til fx .
handvaerkere er omfattet af
konkurrenceloven, mens
dette ikke er tillzeldet for
byggemarkeders salg til pri-
vate forbrugere.

2. Hvilke forbud
indeholder
konkurrenceloven?
Konkurrenceloven inde-
holder to forbudsbestem-
melser:

- Forbud mod konkur-
rencebegransende afta-
ler, samt

- Forbud mod misbrug af
dominerende stilling.

3. Hvornar er man omfattet
af konkurrencelovens to
forbudsbestemmelser?
Betingelserne for at falde
ind under forbuddet mod
konkurrencebegransende
aftaler er, at

1) der skal foreligge en afta-
le (mundtlig eller skrifilig)
eller en samordnet praksis,

IT) der skal vare indgéet
mellem to eller flere
erhvervsvirksomheder, og

I1I) aftalen skal have til for-
mal eller til tolge af be-
grense cller fordreje kon-
kurrencen pa markedet.

Betingelserne for at falde
ind under forbuddet mod
misbrug af dominerende
stilling er, at

I) en virksomhed, der er
dominerende pé det rele-
vante marked,

II) har misbrugt sin domi-
nerende stilling ved enten
atindga en konkurrence-
begrensende aftale eller
udgve anden konkurrence-
begrensende adfzerd.

4, Hvornar er en
virksomhed dominerende?
En virksomhed med en
markedsandel pa helt ned
til 25% kan e.o. anses som
dominerende pa det rele-
vante marked. Med en
markedsandel pd mellem
25 og 50% vil markedsan-
delen dog ikke alene kun-
ne bevirke, at virksomhe-
den anses som domineren-
de. Der skal i dette tilfzelde
ogsa vaere andre faktorer,
der indikerer, at virksom-
heden kan agere uafhan-
gigt af de gvrige aktgrer pa
markedel. Safremt en virk-
somhed har en markedsan-
del over 50%, vil dette som
hovedregel i sig selv veere
tilstreekkeligt til at statuere,
at virksomheden er domi-
nerende.

Vurderingen af om en
virksomhed er domineren-
de, forudsaxtter endvidere,
at der er foretaget en kor-
rekt afgraensning af det
relevante marked i relation
til det eller de produkter,
som fx samhandelsaftalen
vedrgrer, idet en for bred
afgreensning at markedet
typisk vil fare til, at virk-
somhedens markedsandel
vurderes for hajt.

Ved algrensningen af
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det relevante marked fore-
tages der dels en afgrens-
ning af det relevante pro-
duktmarked, dels en af-
graesning af det relevante
geografiske marked.

Det relevante produkt-
marked afgraenses primzert
ud fra et kgbersubstitu-
tionshensyn og saledes
k@berens muligheder for at
kegbe de pagzldende varer.
Ved vurderingen af hvilke
varer, som indgar i det sam-
me marked, ser man pri-
mert pa varernes anvendel-
sesformal, funktion og pris.
Ved tvivl om en vare er i
konkurrence med en
anden vare, ser man pa,
hvorledes kgberne vil rea-
gere i tilfzelde af, at man
saetter prisen pa varen op
med 10%. Safremt en
sadan prisstigning er renta-
bel, hgrer de 2 varer ikke
til samme marked, hvori-
mod dette er tilfzeldet, hvis
prisstigningen ikke er ren-
tabel.

Afgraensningen af det

relevante geografiske mar-
ked foretages med ud-
gangspunkt i det eller de
omrader, hvorpa varerne
afszettes sammenholdt med
konkurrenceforholdene pa
disse markeder og de tilstg-
dende markeder. Det geo-
grafiske marked kan bade
afgrenses snzvrere og bre-
dere end det danske terri-
torium.

5. Bagatelregel for aftaler
mellem sma virksomheder
Eonkurrenceloven opere-
rer med en sdkaldt bagatel-
regel. Er en aftale omfattet
af denne bagatelregel, fal-
der aftalen helt uden for
forbuddet mod konkurren-
cebegransende aftaler, og
vil derfor som udgangs-
punkt aldrig kunne erk-
leeres ulovlig nanset afta-
lens indhold.

Den forste bagatelregel
indebzerer, at forbuddet
mod konkurrencebegraen-
sende aftaler ikke gaelder

for aftaler indgact mellem
virksomheder, der har en
samlet omsatning pa
under én mia. kr. og som
samtidig har en samlet mar-
kedsandel pi under 10% af
markedet for de relevante
varer.

Den anden bagatelregel
indebarer, at forbuddet
mod konkurrencebegran-
sende aftaler ikke gzelder
for aftaler indgiet mellem
virksomheder, der uanset
virksomhedernes markeds-
andel, har en samlet omsat-
ning pa under 150 mio. kr.

Bemerk at ovennzavnte
omsatingsterskler ved-
rgrer de deltagende virk-
somheders samlede omszet-
ning. Safremt en eller flere
af disse virksomheder ind-
gar i en koncern skal bereg-
ningen endvidere ske ud
fra koncernomsztningen.

Aftaler om bindende
videresalgspriser er ikke
omfattet af ovennzvnte
bagatelregler og er altid
ulovlige.

6. Samhandelsaftaler
indgaet mellem virksom-
heder, hvor leverandgren
har en markedsandel under
30% for den eller de rele-
vante varer eller tjeneste-
ydelser

Hyvis en aftale ikke er
omfattet af konkurrencelo-
vens bagatelregel, er de
deltagende virksomheders -
og i seerlig grad leve-
randgrernes markedsandel
- afggrende for den kon-
kurrenceretlige vurdering
af aftalen.

For vertikale aftaler, hvor
leverandgrens markedsan-
del er under 30% af det
relevante marked, gaelder
der nogle szrligt lempelige
konkurrenceregler, idet ver-
tikale samhandelsaftaler da
falder ind under gruppefri-
tagelsen for vertikale aftaler.

Dette indebzerer, at virk-
somheder med en samlet
markedsandel pa szlgersi-
den pa under 30% som

Jortscetles neeste side...

Altid kvahtetsPRODUKTER

Gadstrup 46 17 07 07 - Hedensted 75 89 90 00 - Hgrning 87 68 09 00 - Stavring 98 37 47 |1
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fortsat fra side 7:

udgangspunkt stort set vil
kunne indga enhver form
for vertikal aftale. Anven-
delse at de lempeligere
regler forudszetter dog, at
virksomhederne i aftalen
ikke er aktuelle og potenti-
elle konkurrenter.

Ved vertikal aftale forstas
aftaler om kgb eller salg af
varer mellem to eller flere
virksomheder, der befinder
sig pa forskellige omsaet-
ningsniveauer, fx leveran-
dgr/grossist eller grossist/
forhandler eller forhand-
ler/kunde.

Aftalen ma dog ikke
indeholde sikaldte “hard-
core” konkurrencebe-
grensninger, hvilket bl.a.
vil sige aftaler om binden-
de videresalgspriser og
aftaler om markedsdeling.

Virksomheder, hvor leve-
randgren har en markeds-
andel under 30%, vil sale-
des lovligt kunne indga
aftaler om fx

- konkurrenceklausuler,

- eksklusivitet,

- diskriminerende priser

og rabatter, samt

- loyalitetsskabende

rabat- og bonusordnin-
ger.

7. Samhandelsaftaler
indgaet mellem
virksomheder, hvor
leverandgren har en
markedsandel over 30%
Hyvis leverandgrens mar-
kedsandel overstiger 30%
af det relevante marked, er
konkurrencereglerne vas-
entligt skrappere end for
mindre virksomheder. Det-
te geelder saerligt, hvis leve-
randgren samtidig kan
betragtes som domineren-
de. T dette tilfzelde vil ikke
blot konkurrencelovens
forbud mod konkurrence-
begraensende aftaler, men
ogsa forbuddet mod mis-

8

brug af dominerende stil-
ling kunne finde anvendel-
se.
Konkurrencemyndighe-
derne vil i disse situationer
c.o. kunne gribe ind over
for bl.a.
- konkurrenceklausuler,
- eksklusivitetsaftaler,
- diskriminerende priser
og rabatter, samt
- rabat- og bonusordnin-
ger, der ikke er om-
kostningsbegrundede.

8. Hvad er rabat og bonus?
Inden for konkurrenceret-
ten sondres der mellem
rabat og bonus.

En rabat er et prisafslag,
der ydes senest ved varens
levering eller fakturering,
mens bonus er et prisaf-
slag, der fgrst kommer til
udbetaling pa et senere
tidspunkt end ved varens
levering, fx ved en perio-
des afslutning, som det fx
er tilfzeldet med arsbonus.

Selve det forhold, at
kegber ved bonusordninger
bindes til szlger i den peri-
ode, som bonusordningen
er relateret til, indebeerer,
at bonusordninger nemt
far et loyalitetsskabende
element. Bonusordninger
er derfor som udgangs-
punkt oftere konkurrence-
begraensende end rabat-
ordningerne. Safremt der i
forbindelse med indgéelse
af samarbejdsaftaler er
valgfrihed mellem en
rabat- eller bonusordning,
ber en rabatordning der-
for foretraekkes.

9. Hvilke rabat- og
bonusordninger er lovlige?

: Dominerende virksomhe-

ders rabat- og bonusord-
ninger skal vare

I) omkostningsbegrunde-
de, dvs. svare til de sparede
omkostninger hos den, der
yder rabat eller bonus,

IT) saglige og objektive set
i relation til forholdet, der

udlgser rabat eller bonus,
samt

III) ikke-diskriminerende,
dvs. varer, der szlges pa
samme vilkar, ma ikke sal-
ges til forskellige priser til
forskellige kabere.
Nedennzvnte rabat- og
bonustyper, vil derfor som
udgangspunkt vare lovlige
at yde for dominerende
virksomheder under den
forudsztning, at rabatter-
ne konkret er omkost-
ningsbegrundede:

I) kvantumsrabat,
II) forudbestillingsrabat,

IIT) funktionsrabat, dvs.
hvor kgber udferer visse
funktioner (fx salg, lager,
levering, administration
eller kunderidgivning),
som szlgeren ellers selv
skulle have udfart, eller

IV) kontantrabat.

10. Hvilke rabat- og
bonusordninger er
ulovlige?

Rabat- og bonusordninger
ma ikke veere omsztnings-
eller afsaetningsbegrunde-
de, idet dette typisk vil
indebare, at rabat- eller
bonusordningen er loyali-
tetsskabende og dermed
konkurrencebegrznsen-
de. Nedennavnte rabat-
og bonusordninger vil
som udgangspunkt vere
loyalitetsskabende og der-
med ulovlige at indga for
dominerende virksomhe-

der:

1) Ikke omkostningsbe-
grundede rabat- og bonus-
ordninger, hvis reference-
perioden er over tre mane-
der, fx arsbonus,

II) Progressive rabat- og
bonusordninger, fx skala-
bonus, hvis der er tale om
et stgrre rabatspaend, som
ikke er omkostningsbe-
grundede,

1II) Veekstrabat eller -bonus,
fx salgsmalsbonus, eller

IV) Samlerabat, dvs. hvor
rabatten er athangig af, at
flere forskellige ikke natur-
ligt forbundne produkter
atszettes samtidig.

11. Hvilke sanktioner er
forbundet med
overtraedelse af
konkurrenceloven?
Overtrzedelse af forbuddet
mod konkurrencebeg-
rensende aftaler er straf-
sanktioneret. Tilsvarende
er forbuddet mod misbrug
af dominerende stilling
blevet strafsanktioneret pr.
1. juli 2002, ogsa for 1.
gangs overtrzedelser.
Virksomheder, der over-
traeder en af konkurrence-
lovens forbudsbestemmel-
ser vil saledes kunne blive
palagt bedestraf.
Badeniveauet efter den
danske konkurrencelov sva-
rer ikke til bgdeniveauet i
EU, hvor der kan palxgges
bader pa op til 10% af en
virksomheds koncernom-
seetning. I Danmark ligger
bgdeniveauet nermere pa
1-3% af virksomhedens
omsatming. Folketinget har
dog just vedtaget en lovaen-
dring, som indebzerer, at
bgdeniveauet i Danmark
kan bringes pa linie med
b@deniveauet i EU.
Overtraedelse af konkur-
rencelovens forbud mod
konkurrencebegransende
aftaler medfgrer endvidere
ugyldighed i forhold til den
omhandlende aftale. Ugyl-
digheden gzlder ikke blot
mellem aftaleparterne men
ogsa over for tredjemand.
Endelig vil en overtra-
delse af konkurrencelovens
forbudsbestemmelser kun-
ne tgre tl et civilretligt
erstatningssggsmal, safremt
en aftalepart eller tredje-
mand (fx en konkurrent)
har lidt et gkonomisk tab
som fplge af overtradel-
sen.

Anmnelle Holst.
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Velkommen til www.forhandlernettet.dk. Siden er skraedder-
syet til dig, som szelger og radgiver om isoleringsprodukter.
Den indeholder en raekke funktioner og veerktajer, som du
med stor fordel kan bruge i den daglige kontakt med bade
professionelle og private kunder.

www.forhandlernettet.dk

¢ Ordrebestilling - handel néar det passer dig.

* Produktoversigt - lzes og udskriv kopier af produktkataloger.

® Den lille lune - sa at sige alt om isolering.

® Sparg Teknisk service - e-mail og f& hurtigt svar.

@ Rockwool diplomuddannelse - uddannelse i konstruktion og
isolering - nér det passer dig.

© Besparelsesprogram - udregner besparelse ved efterisolering
med det samme.

Kig indenfor og prev hvordan www.forhandlernettet.dk kan
give dig og dine kunder en hurtigere og bedre service.

ROCKWOOL

BRANDSIKEKER I SOLERING
Rockwool A/S » 2640 Hedehusene © TIf.: 4656 1616 © e-mail: info@rockwool.dk * internet: www.rockwool.dk
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WISA

— DET BEDSTE FRA SKOVEN

Vi har forstand pa tra

: \ og tilbyder ikke bare trzelast eller krydsfiner, men losninger af dine behov

WISA er produceret af det bedste nordiske
tree og har alle de kvaliteter, man kan enske
sig. Samtidig med at vi bibeholder den haje
standard pd basisprodukterne, har vi ogsé
udviklet special produkter og komponenter

til kreevende opgaver. x

ANCO Wood leverer WISA trzeprodukter l I PM
som du ensker det.

ANCO Wood
Lyskeer 2 - 2730 Herlev
Telefon 4453 5577
Fax 4453 1977

;&

WISA er navnet pa alle vore kvalitetsprodukter i krydsfiner og traelust — vil du veere sikker pa at f det bedste fra skoven, skal du have WISA




FUT tur 1.-5. oktober 2002

Besgg Letland og Litauen

FUT’s rejsearranggrer lgfter en af de stolte traditioner og

tilbyder nu en 5-dages studietur til Letland og Litauen

med vagt pa hgjt fagligt indhold og tid til kollegial sam-

vaer.

Da de fleste af vores bran-
ches leverandgrer og kolle-
gaforretninger pa den ene
eller anden made er invol-
veret i virksomheder i de
baltiske lande, har vi valgt
at lade vores mellemtur gi
mod de lande, som har sa
stor veerdi og forbindelse
til vores hverdag. For at
sikre os, at turen far sa hoj
faglig vaerdi og indhold
som muligt, har vi allieret
os med nogle af de danske
producenter og forhandle-
re som har en solid indsigt
i netop disse lande.

Til at s@rge for vores rej-
se har vi entreret med
Samson Travel, som pa
seedvanlig sikker vis vil
transportere os til vores
rejsemal. Ved hjaelp af
"gode kontakter” holder vi
prisen for denne rejse pa
kun kr. 4.595,-.

Rejseplanen er som fgl-
ger:

Dag 1 - 1. oktober 2002
Afgang fra Kastrup luft-
havn kl. 10.25. Vi skal med
fly SK9647, og flyveturen til
Riga varer 2 '/: time.

Umiddelbart efter
ankomsten skal vi med bus
kore ca. 80 km til Cecis,
hvor vi skal mgdes med
Claus Madsen fra savvaerket
LTI, Latvia Timber Int.

Latvia Timber Int. var
blandt de forste savvaerks-
investeringer i Letland
efter lgsrivelsen fra
Rusland. Savvaerket kan i
ar fejre 10 ars jubil:}:ﬁm.

10

Latvia Timber Int.

Savverket bestar af en
svensk soderhamm reduce-
relinje og en bandsavlinje
til store stokke og hardt-
tree. Derudover har savvaer-

. ket fem tgrrestuer, hgvleri

og komponentafdeling.
Savvaerket arlige produk-
tion ligger ca. 23.000 m3
savede produkter. Udover
dette indkg@bes der ca. 8-
10.000 m3 fzerdigsavede
varer fra russiske savvaer-
ker, som fragtes pr. jernba-
ne og bil til Letland. Som
herefter ovntgrres, sorteres

og efterfglgende sker yder-
ligere forarbejdning af
varerne.

Derudover agerer Latvia
Timber Int. som agent for
flere sma russiske savvaer-
ker pa det baltiske marked
, hvor man i dag formidler
omkring 20.000 m3 arligt
til den baltiske industri.

Efter savvaerksbesgget
keorer vi ind til Cecis Hotel,
hvor vi bliver indkvarteret
pa dobbeltvaerelser. Efter
indkvarteringen skal vi
opleve en lettisk aften med

sauna, herefter tid til soci-
alt samvzer indtil sengetgjet
kalder.

Dag 2 - 2. oktober 2002
Vi spiser tidlig morgen-
mad, skandinavisk buffet,
checker ud og forlader
hotellet med bus k1. 9.00.
Vi kerer tilbage til hoved-
staden Riga, hvor vi
skal besgge en pladefa-
brik.

Latvijas Finieris er Euro-
pas fjerdestorste plywood-
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producent og den nzests-
tgrste producent af birke-
krydsfiner. Produktionska-
paciteten er pa 180.000 m3
birkekrydsfiner i de geengse
kvaliteter. Desuden produ-
ceres der filmbelagt krydsfi-
ner med forskellige overfla-
der, som vi ogsa kender
dem herhjemme. Produkti-
onen sker pd to moderne
fabrikker, hvor den nyeste
blev indviet for halvandet
ar siden.

Udover krydsfinerpro-
duktionen er Latvijas Finie-
ris en stor producent af
formspandte mgbelkompo-
nenter til den europziske
mgbelindustri. Der findes
ogsa en mindre produktion
af kontormgbler.

Vi spiser frokost, og med
bus kgrer vi kl. 14.00 mod
Vilnius, Litauens hoved-
stad. Kgreturen er pa ca.
300 km og vil ansldet tage 4
'/2 time, idet vi ma paregne
en times ventetid ved
gransen.

Vi checker ind pa Karoli-
na Hotel i Vilnius, hvor vi
skal sove de nzeste tre naet-
ter. Karolina Hotel er et
moderat 1. klasses hotel,
bygget i 1993 i fem etager,
beliggende nzer TV-tarnet
og kun syv minutter fra
byens centrum. Varelserne
er fuldt udstyret med bad
og toilet, telefon, fjernbe-
tjent farve-kabel TV og
minibar. Varelser for ikke
rygere kan bestilles. Pa
hotellet findes desuden
Lobby-bar, Billard-bar og

FUT medlemsblad - Nr. 4 - 2002

indendgrs swimmingpool
med sauna.
Aftensmaden indtages pa
hotellet, og herefter vil der
vaere mulighed for at begi-
ve sig ud i byen for at fi en
godnatdrink eller to.

Dag 3 - 3. oktober 2002

Vi spiser morgemad pa
hotellet. Med bus kgrer vi
kl. 9.30 ud for at besgge
Rockwools lager i Vilnius.
Herefter kgrer vi ind til det
gamle Vilnius, hvor vi skal
have en hyggelig middag,
inden vi kgrer ud og
bespger byggepladser.

Byggepladserne vi skal
besgge vil blive ngje
udvalgt af Rockwools lokale
direktgr, som vil sgrge at
finde byggerier med sa hajt
fagligt indhold som muligt
for stgrstedelen af vores
deltagere pa turen. Pa
vejen mod byggepladserne
vil der vaere indlagt en sig-
htseeing i det gamle Vilni-
us.

Den gamle bydel i Vilnius
er utroligt charmerende.
Vilnius gamle bydel er
opfert pa FNs officielle liste
over bevaringsverdige byg-
ninger og kvarterer. Store
dele af bymidten bestdr af
smukke to- og tre-etagers
hgije bygninger i smalle
ensrettede gader, der snor
sig ind og ud imellem byg-
ningerne. Centrum af byen
er omgivet af mange gren-
ne parker.

Kl. 17.00 er vi tilbage pa

hotellet. Kl. 19.00 gar vi ind
til byen for at indtage
aftensmaden.

Dag 4 - 4. oktober 2002

Vi spiser morgenmad pa
hotellet. Kl. 9.30 kgrer vi
med bus til Gyprocs lager i
Vilnius. Efter rundvisnin-
gen vil vi indtage en let fro-
kost, hvorefter vi skal
besgge en lokal tgmmer-
handel.

Pé Gyprocs kontor skal vi
hgre om gipsmarkedet
uden for Danmark, og den
tommerhandel, vi skal
besgge, er den del af en
kaede, som hedder Senukai.
Dette er succeshistorien
om, hvordan man udvikler
en byggematerialeforhand-
ler til at vokse fra 0 til 52
forretninger i hele Balti-
kum pa bare otte ar.

Vi forventer at vere tilba-
ge pa hotellet kl. 16.00, og
kL 19.00 skal vi indtage en
tre-retters gallamiddag pa
0Old Town Riteris, inklude-
ret underholdning og
musik.

Dag 5 - 5. oktober 2002
Vi spiser morgenmad pa
hotellet. Dagen er indtil kl.
13.00 til fri afbenyttelse, og
vi har fra FUTs side ikke
lavet et fast arrangement.
Kl. 14.00 skal vi have
checket ud og forlader
hotellet for at kare mod

lufthavnen i Vilnius. Vi
tager med fly SK1743 fra
Vilnius kl. 16.30 og lander i
Kgbenhavn ki, 18.20.

Praktiske generelle
oplysninger

Vivil pa hele turen blive led-
saget af danske eller dansk
talende veerter og guider.

Prisen kr. 4.595,- inklude-
rer flyrejse Kgbenhavn-Riga
samt Vilnius-Kgbenhavn.
Det vil veere muligt at fa
arrangeret ekstra fly fra
Aalborg, Arhus og Billund
til kr. 450,- pr. tur.

Det vil veere muligt at
bestille enkeltverelse pa
hotellerne til kr. 995,- pr.
person, fast tillaeg for hele
turen.

Husk at ggre opmaerksom
pa, hvis der gnskes ikke-
ryger varelse.

FUT arrangerer alle
transporter og al spisning
pa turen. Der skal medbrin-
ges lommepenge til gvrige
forlystelser.

Deltagertilmelding ved-
lagt check skal sendes til
Claus Skovgard Ngrr, og til-
meldingsfristen er 30.
august 2002,

Turen vil ogsa blive
annonceret i naste udgave
af FUT-bladet, men meld til
allerede nu, da vi forventer,
at der vil blive rift om de 50
pladser, vi har til radighed.

Se programmet nzeste side!
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Torsdag den 3. oktober 2002:
Besgg hos Rockwool + byggepladser i Vilnius.

Fredag den 4. oktober 2002: |
Besgg hos Gyproc samt Senukai forhandlerkaeden.

Lordag den 5. oktober 2002:
Formiddag pa egen hand samt hjemrejse.

9

TILMELDINGSKUPON...

‘Letland og Litauen besgg’

HUSK - KUN EEN TILMELDING PR. KUPON!

Navn:

Adresse:

Postnr.: By:

Medlemsnr.: _11065- HUSK MEDLEMSNR.!
SE DIT MEDLEMSNUMMER PA BAGSIDEN AF BLADET..

Firmanavn: TIf.:

Ovenstaende FUT-medlem gnsker at deltage i turen til Letland og Litauen
i dagene 1.-5. oktober 2002.

Ja tak, jeg @nsker tilslutningsfly fra (kr. 450,- t/r):

OBillund QO Aalborg [ Arhus

(3 Ja tak, jeg @nsker ikke-rygervaerelse

0 Ja tak, jeg @nsker enkeltvaerelse (tillzeg kr. 995, for hele turen)

Denne kupon vedlagt check pa kr. 4.595,- + evt. tilleeg for enkeltveerelse (kr. 995,-)
+ evt. tilslutningsfly (kr. 450,-) sendes til:
FUT v/Claus Skovgaard Ngrr - Ringgade 198, 1. th. - 6400 Sgnderborg

SIDSTE FRIST FOR TILMELDING ER 30. AUGUST 2002!

Kuponen kan faxes pa 66 17 17 74

=
N

‘Letland og
Litauen besgg’

ARRANGEMENTSSTED
0G -DATO:

ARRANGEMENTETS MALGRUPPE:

ARRANGEMENTETS FORMAL:

ARRANGEMENTETS PRIS:

0BS!

Brug kuponen til
tilmelding!

Sidste frist for

tilmelding er
30. august 2002

FUT medlemsblad - Nr. 4 - 2002




www.icopal-forhandler.dk

« Undga ventetid i telefonen

+ Afgiv ordrer uden for normal abningstid (hele degnet undtagen KI. 23 00 - 05.00)
* Let adgang til oversigt over varer og priser

= Optimering af hele paller/colli prlser ses umiddelbart

= Produktinformation

- Effektiv sagefunktion

-+ Se ordrestatus pa alle ordrer - ogsa ordrer bestilt pr. telefon

- Undga fejl ved ordreregistreringen

« Favoritliste efter eget valg til ofte bestilte varer

« Direkte adgang fra byg-e.dk (flere leverandgrer - ét kodeord)

lcopal a/s, Danmarks store tagvirksomhed. Icopal a/s
= & & " Mileparken 38
Produkter: lcopal Tagpap og Shingles, Decra , Fastlock , Monarflex Folier og Presenninger, %Tf,?f04:|%rale;5 -
n'copafGJ Tagrender, IcopaI@ Undertage, fcopaf® Damp-, fugt-, radon- og vindspaerrer, lcopa.'@ Alu-profiler, faxé% 53@1 53
ag@icopal.
Icopa!® Gulvunderiag. www.icopal.dk

Tagets komplette tilbehor...

Godt handveerk og faerdigt arbejde ;;///P T —
Y =
=

kendes pa gennemtaenkte og

korrekte lgsninger. Den mest fikse

genvej til faerdigt arbejde er at i
veelge originalt tilbeher til Eternit D ke o, DE-flex ygningsbard
belgeplade- og skifertage. i o .

\ \
DE-flex haette
til tagrums- o’ PN
ventilation A2 |

Veelg ogsa de vedligeholdelsesfri
Eternit breedder - med 15 ars DE-fisx dftshshetis
Eternit Garanti - til tagets udhang
som afslutning pa et perfekt tag.

DE-flex Facadeskruer

tag '(rln
N
Py

" ADEflex

RNy, N A snestop __ATf
DE-flex = \ A 15 8
fuglegitter \ \ 5 ’B A a|olen 2000
=) <] " I 1/ undertag lllskmarlasllat
DE-flex S AL /
hal eklodser Vd Eternit skiferkit
ﬁast,skum 3 v g s

e ler tree

DE-fiex selvklabende
PVC skumstrimler

B10 MARKETING

Dansk Eternit ;.. 2%
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Kuponen kan faxes pa 66 17 17 74

Se fabrikken, prov produktet: puee

Lindab - stal og systemer<

Tree er ikke det eneste mate-
riale i vores hverdag, stdl er
kommet for at blive, og Lin-

dab giver stdlet mange anven-

delser:

Sammen med Lindab Profil i
Jels har FUT arrangeret en

spaendende dag, hvor du far
mulighed for at se, prgve og

opleve mange af de anvendel-

sesmuligheder som stal giver
som byggemateriale.

Vi kender alle stalplader,
staltagrender og stdltag, men

Lindab producerer ogsa stil-
porte, og det sidste nye er

dag den 26. september ud af
kalenderen og bliv lidt harde-

komplette stalbyggesystemer re til “det med stdl”.

til mindre bygninger. Tag tors-

Kl 09.30 Velkomst og prasentation af Lindab.

KI. 10.00 Fabriksrundgang

Kl. 10.30 Produktgennemgang
* Stalplader
® Tagstensprofil
e Staltagrender
» Stalbyggesystem (Systemline)
e Stalporte

Kl. 12.00 Frokost

Kl. 13.00 Prgv produktet

Vi bygger en konstruktion med Systemline,
som vi bekleder med stalplader pa tag og
facader. Til slut monterer vi en tagrende.

Bordet rundt og afslutning pa dagen.

TH-MELDINGSKUPON::

‘Lindab - stal og systemer’
HUSK - KUN EEN TILMELDING PR. KUPON!

Navn:

Adresse:

Postnr.: By:

Medlemsnr.: _11065- HUSK MEDLEMSNR.!
SE DIT MEDLEMSNUMMER PA BAGSIDEN AF BLADET..!

Firmanavn: TIf.:

Ovenstdende FUT-medlem gnsker at deltage i “Se fabrikken - prgv produktet” hos
Lindab Profil, torsdag den 26. september 2002.

Denne kupon sendes til:

FUT v/Peter Lenarth Landergren, Mgldamager 58, 6240 Lggumkloster

SIDSTE FRIST FOR TILMELDING ER 13. SEPTEMBER 2002!

14

‘Lindab -
stal og
systemer’

ARRANGEMENTSSTED
0G ~DATO:

Torsdag den 26. september
2002 k. 9.30 til 16.00
Lindab Profil
Einnmarken 1, Jels

6630 Rodding

TIf. 73997373

(OBS! Jels ligger kun ca. 15
min. kersel fra Kolding).

ARRANGEMENTETS MALGRUPPE;

Alle som i dagligdagen eks-
pederer og s®lger stalprofi-
ler til tag/facade eller lig-
nende produkter fra Lindab
eller andre producenter.
Dagen gennemfares sa alle
kan vare med, ogsa elever
og nye i branchen.

ARRANGEMENTETS FORMAL:

At give dig starre indsigt i
produkter af stalprofiler
bade i teori og praksis.

ARRANGEMENTETS PRIS:

Arrangementet er gratis.

OBS!

Brug kuponen til
tilmelding!

Sidste frist for

tilmelding er

13. september
2002
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: HUSK!

FUT-BLADET ER OGSA D'T BL

Ligger du inde med nogle go
modtages de meget.

- sendes til:

FUT v/ Nick Rgnsner
Dorrits Allé 2, 5250 Odense SV

Du kan ogsa bruge FUT-faxen:

66 17 17 74

Vi er pa - 24 timer i dognet, 7 dage om ugen

ﬁﬂ\ : I Timberman har taget et vigtigt ITstep. Som noget helt
: : ; i | nyt kan du nu finde os pd e-handelsmodulet byg-e.dk.

Det betyder, at alle forhandlere har adgang til hele vort
lager af gulve, trapper og tilbehar 24 timer i dggnet, 7
dage om ugen.

Du kan logge dig direkte ind pd e-handelsportalen via
byg-e.dk eller via www.timberman.dk - med et kunde-
nummer og et password fér du direkie adgang til hele
vort sortiment, hvor du kan se produkifakta, hente priser
og bestille/reservere varerne on-line.

Disse tre klare fordele skulle vist tale sit tydelige sprog:

» Du minimerer dit eget lager - brug vores - det er bade
billigere og mindre risikabelt.

« Du kan, mens du betjener kunden, med det samme se
om varen er pd lager, omgdende reservere den og fa
en ordrebekrceftelse.

Seg flere oplysninger om TIMBERMAN's \“\ B E;p o | stedet for en passiv lagerinvestering bliver
brede sortiment af fraegulve og trapper pa A - | - % der plads og ekonomiske ressourcer frigjort fil

www.timberman.dk. Her kan du ogsa prgve B > udstillingsareal samt investering i salg og mar- |
det helt nye program “Tegn frappen®. &  kedsfering. |

TIMBERMAN DENMARK A/S . Havnevej 17 - 9560 Hadsund - TIf. 99 52 52 62 - Fax 99 52 52 99 ;
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Se fabrikken, prgv produktet:

Sten pa toppen

Tagsten af tegl og beton scel-

ger vi alle i tusinduis, men.er Mgnsterbeshytiet
du en af de mange der ikke rustfri RES sidefals-
har prevet at leegge tagsten, binder klipses’ pd
sd giver FUT dig nu chancen. et g o el
FUT har i samarbejde med

Lafarge Tekkin planlagt denne
dag efter konceptet ‘se fabrik-
ken - prgv produktet’, hvor vi
giver alle FUT tere, nye som
gamle mulighed for at opleve
sig selv pa et tag med tagsten af
beton eller tegl i handen. Vi
garanterer at du kommer hjem
med en masse staldtips som
dine kunder kan nyde stor
gavn af, ndr de kpber tagsten.
Pa Hersom-varket ved
Viborg har Lafarge Tekkin en
tagstenskole som :
danner rammen

om en god Prov duktet
1 ig RS ) :
o e e Vi arbejder med betontagsten, og
kgreturen vingetegltagsten. Vi prover at bygge et tag
verd. op, med det ngdvendige tilbehgr og
Sa tag et afbrack udfordrer til det sidste os selv med rygning,

fra hverdagen, og
kom pa toppen
tirsdag den 22.
oktober 2002,

TILMELDINGSKUPON...
‘Sten pa toppen’

HUSK - KUN EEN TILMELDING PR. KUPON!

skotrender og grater.

Afslutning

Navn:

Adresse:

Postnr.: By:

Medlemsnr.: _11065- HUSK MEDLEMSNR.!

SE DIT MEDLEMSNUMMER PA BAGSIDEN AF BLADET...

Firmanavn: TIf.:

Ovenstaende FUT-medlem gnsker at deltage i “Se fabrikken - prgv produktet” hos
Lafarge Tekkin, tirsdag den;22. oktober 2002 (max 15 deltagere).

Denne kupon sendes til:
FUT v/Peter Lenarth Landergren, Mgldamager 58, 6240 Lggumkloster

Kuponen kan faxes pa 66 17 17 74

SIDSTE FRIST FOR TILMELDING ER 7. OKTOBER 2002!

e
=

‘Sten pa
toppen’

ARRANGEMENTSSTED
0G =DATO:

Tirsdag den 22. oktober 2002
kl. 9.30-16.00

Lafarge Tekkin

Hersom Vierket

9632 Mgldrup

TIf.87 76 10 10

ARRANGEMENTETS MALGRUPPE:

Alle som | dagligdagen eks-
pederer og s®lger tagsten af
tegl og beton. Alle som har
lyst til at fa praktisk erfaring
med produktet. Dagen gen-
nemfgres sa alle kan vaere
med, ogsa elever og nye i
branchen.

ARRANGEMENTETS FORMAL:

At give dig stdrre indsigt i
montering af tegl og beton-
tagsten.

ARRANGEMENTETS PRIS:

Arrangementet er gratis.

DELTAGERBEGRANSNING:

Af plads- og udbyttehensyn
kan der max. deltage 15 pa
dette arrangement, Deltagel-
se efter ‘farst til mglle’ prin-
cippet - SA SKYND DIG!

Brug kuponen til
tilmelding!

Sidste frist for

tilmelding er
7. oktober 2002
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Frode Munksgaard @i

De fleste af os ken-
der Frode Munks-
gaard fra program-
merne Profit og
Hammerslag pa
DR. Frode Munks-
gaard vil fortelle
os lidt om idéen til
og planlaegningen
af programmerne,
og mon ikke han
kan give os et par
gode idéer med pa
vejen omkring
branchens fortsatte
fremdrift?

[}

pa

Samler du pa glade kunder?

Med kvalitetsprodukter fra ivarsson
er du sikker pa de kommer igen...

Brandsikré byggeplader Tagprodukter Facadebeklzedning
Se mere pa www.ivarsson.dk

Husk vores leveringsservice i ¢ Frit leveret ved 1 palle

ivarsson & Co. A/S - Kometvej 26 - 6230 Radekro - Tlf.: 73 66 19 99 . Mail: info@ivarsson.dk
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Generalforsamling 2002 [T

FUT holder generalforsamling lgrdag den 2. november
2002 hos Danske Traelast A/S i Gladsaxe med folgende

program:

- Danske Trelast som koncern.
- Huad bringer fremtiden.

- Historien bag det nye hovedkontor.
Kl. 11.30  Plantning af blodbyg.
Kl. 11.45  Frokost.
Kl. 1245  Indslag med Frode Munksgamd.
Kl 14.15  Avets FUT fagprgvepris overrakkes.
Kl. 14.45  Pause.
Kl. 15.00 Generalforsamling.
Forventet afslutning.

FUT Generalforsamling 2002

HUSK - KUN EEN TILMELDING PR. KUPON!

GENERALFORSAMLINGEN HAR
F@LGENDE DAGSORDEN | HENHOLD
TIL VEDTAGTERNE:

1. Valg af dirigent

2. Beretning om foreningens
virksomhed

3. Foreleggelse af det
reviderede regnskab

4. Behandling afindsendte
forslag

5. Valg af bestyrelse
6. Valg af suppleanter
7. Valg af revisor

8. Eventuelt

Navn:

Adresse:

Postnr.: By:

Medlemsnr.: _11065- HUSK MEDLEMSNR.!
SE DIT MEDLEMSNUMMER PA BAGSIDEN AF BLADET..!

Firmanavn: Tlf.:

Ovenstdende FUT-medlem gnsker at deltage i FUT Generalforsamling 2002, lgrdag
den 2. november 2002, kl. 09.15-16.00 hos Danske Traelast A/S, Gladsaxe Malle-
vej, Gladsaxe, 2860 Sgborg.

Denne kupon sendes til:
FUT v/Arne Nicolaisen - Sgnderport 24, 2. - 6200 Aabenraa

SIDSTE FRIST FOR TILMELDING ER 25. OKTOBER 2002!

Kuponen kan faxes pa 66 17 17 74

18

Danske Treelast A/S.

ARRANGEMENTSSTED
0G -DATO:

Lgrdag den 2. november 2002
kl. 09.15-16.00

Danske Treelast A/S
Gladsaxe Mgllevej

Gladsaxe, 2860 Sgborg
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MAL & FAKTA

ENESTAENDE FORBINDELSER

/
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TIL UNIKKE PROJEKTER

Netﬂa nu er nordens sterste producent af dere i alle varianter/typer,
Swedoor-Jutlandia, som er en del af Vest-Wood koncernen, klar me
helt nyt materiale til brug for tegnestuer og evrige projekterende.

MAL & FAKTA er navnet pé det nye materiale, og det vil vaere at fin-
de i 2 versioner, nemlig p& CD-rom og som kataﬁ)gudgcve.

MAL & FAKTA er en defaljeret beskrivelse of alle de spergsmal, der
kan vaere i forbindelse med valg af dere til nye byggerier. | materia-
let vil man kunne laese alt om reiniske mél og fakta pé de forskellige
dertyper, der szlges fra Swedoor-Jutlandia.

V SWEDOOR-JUTLANDIA

Europavej 1 - 72890 Sender-Felding - TIf.: 70 130 430 - Fax: 70 130 431
Roskildevej 342 B - 2630 Tastrup -TIf.: 70 130 436/437 - Fax: 70 130 432

W SWEDOOR-KILSGAARD

Danmarksvej 9 - 9670 Legster - TIf.: 70 130 530 - Fax: 70 130 531
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- FUTs AKTIVITETSOVERSIGT -

F ::I:ANGEMENT DATO DEADLINE KONTAKT
~ -Lur,
B | Letiand og Litauer 05100000 | 20092002 | CESEE

V. Y i S - 6
| i 3“} Lindas b?é?ill,ori%sc}’c?itf; i J6i5a002 | 1309900 [ FA e |
N TIf. 74 74 39 93
- || Sten pa toppen,

- pen 22.10.2002 07.10.2002 Peter Lenarth Landergren

Lafarge Tekkin, Mgldrup

e gggelr(alforsamling 2002,
ske Treelast A/S, Gladsaxe 02.11.2002 | 25.10.2002 Arne Nicolaisen
TIf. 74 62 66 15

\ FUTs bestyrelse arbejder
allerede nu pa fglgende
spendende arrangementer:

treek
. den op og se,  Bzredystig dimensionering, efterar

: hvor
SO SRR stort hul dep, Pl s i
“ - Kinesisk orden N, « Optiroc mgrtel kursus, efterar
. o] ‘Helleye Lidt Prog K —— e Besgg hos arkitekt Henning Larsen, vinter
Jor sent end lidt s Tl « Besgg hos BMF, vinter

o 0SB fabriksbesgg i Polen, vinter
e Arr. om udv. treebeklzdning, vinter
e Sort arbejde, besgg hos lcopal, vinter

T A

| = - Peter Dyychey
ogle far

bestemy +; Succes, ford;

o et Uil det, men dejgeitir

az” suCCES .
| pd det.’ s Jordi de ¢ beslutter

- sa gled dig allerede til nzste FUT-blad.

forslag og gnsker

- Anag il Fedd LA
tole Fy, -
Fance . For yderligere information - eller
3 alget:

til arrangementer - kontakt PR-udv
roensner@postil.tele.dk

Neeste FUT-blad udkommer i uge 40!



